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Abstract: 

At first, this research addresses the commercial concession, which are one of the most 

important investment mechanisms in the modern era, which has replaced many commercial 

activities in their traditional forms, as it is the best means for the spread and expansion of 

major companies. Therefore, what they are, including following their origin, definition, and 

developments until they settled on their current form, and indicating their types and 

distinctive characteristics for what is similar to it . It is known that the spread of these 

contracts leads to many disputes related to them, and this will be addressed through 

reviewing the methods of settlement, and models of concession disputes that have been 

settled, in addition to the applications of these contracts recently spread due to the 

environment created by the legislations that work to protect Intellectual property and 

commercial and industrial brands, and highlighting the organizer's interest in this contract by 

issuing its own system, which confirms its importance and impact, as a new step towards 

building an integrated legislative system as one of the objectives of the Kingdom's Vision 

2030.            
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 وتطبيقاتها في النظام السعودي التجاري منازعات عقود الامتياز

 (دراسة وصفية تحليلية)
 

 ماجد أحمد سعد المالكي

 ماجستير القانون، كلية الشريعة والقانون، جامعة المجمعة، المملكة العربية السعودية

 أشجان خالص الزهيري 

 أستاذ القانون، كلية الشريعة والقانون، جامعة المجمعة، المملكة العربية السعودية 

 

 

 :الملخص

ث والتي صر الحديي العيتناول هذا البحث بدايةً عقود الامتياز التجاري التي تعُد من أهم آليات الاستثمار ف

كات وسع الشرار وتة المثلى لانتشحلتّ محل كثير من الأنشطة التجارية بأشكالها التقليدية, كونها الوسيل

لتي التطورات ا, واالكبرى, وعليه سيتم التعرّف بدايةً على ماهيتها, متضمناً ذلك تتبعّ نشأتها, وتعريفه

, ومن شبههايطرأت عليها حتى استقرّت على شكلها الحالي, وبيان أنواعها وخصائصها المميزة لها عما 

ل يه من خلارق إلكثرة النزاعات المتعلقة بها, وهذا ما سيتم التطالمعلوم أن انتشار هذه العقود يؤدي ل

لمنتشرة اعقود استعراض طرق تسويتها, ونماذج لمنازعات امتياز تم تسويتها, بالإضافة لتطبيقات هذه ال

ارية مات التجالعلاومؤخّرًا جرّاء البيئة التي تخلقها التشريعيات التي تعمل على حماية الملكية الفكرية 

بية العر لصناعية, وذلك من خلال استعراض أهم المجالات التي تعمل بنظام الامتياز في المملكةوا

براز تياز, وإالام السعودية, والأنشطة المسجلة في وزارة التجارة, وأهم البنود التي تتضمنها اتفاقية حق

 ديدة نحووة جثيره , كخطاهتمام المنظّم بهذا العقد من خلال إصدار نظام خاص به, ما يؤكد أهميته وتأ

  2030بناء منظومة تشريعية متكاملة كأحد مستهدفات رؤية المملكة 

 : عقد الامتياز التجاري، مانح الامتياز، حقوق الملكية الفكريةالكلمات المفتاحية
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 المقدمة

 لًا بمبدأعمة, لقد اتسم عصرنا الحاضر بالتقدم الهائل في كل الأنشطة الاقتصادية والتجارية والصناعي

ن مديدة الحرية التجارية والصناعية, ونتيجة لذلك تنوعت أشكال التعامل التجاري وظهرت أنماط ج

ا للمزيد اري طلبً التج العقود, ما أدى لانتشار عقود الوكالة التجارية داخل الدولة الواحدة, ورغبة للانتشار

رخيص د التين الدول, ما أسهم بظهور عقمن الأرباح, تزايد الطلب لإبرام عقود التجارة الخارجية ب

عقيداً  أكثر تر عقد  لاستخدام العلامة التجارية, والذي تطور بدوره مع الممارسات التجارية مؤدياً إلى ظهو

ملات ئر المعاا كسافي بداية القرن العشرين, والذي عرف بعقد الامتياز التجاري، وقد نشأ هذا العقد بسيطً 

ياز قد الامتمها عمبتكر لاستغلال حقوق الملكية, وتتلخص هذه المعاملة التي ينظ في بداياتها, فهو أسلوب

رخيص والت في أن شخصًا  ) يدعى مانح الامتياز( يتكفل بنقل خبراته ومعرفته الفنية وتزويد المؤن

ك ار تلباستعمال العلامة التجارية لشخص آخر )يدعى صاحب الامتياز(, والذي يقوم بدوره باستثم

رت ك، وانتشير ذلرفة والخبرات الفنية واستعمال العلامة التجارية وأداء المقابل المالي للمانح نظالمع

ية, التقليد روعاتعقود الامتياز التجاري بشكل كبير مؤخرًا كنتيجة طبيعية سببها زيادة معدلات فشل المش

رئيسية , بل  دولة صناعية 75مما جعلها خيارًا أفضل للمستثمر, وما يؤكد ذلك انتشارها في  أكثر من 

لم، ويزدهر من أعمال التجزئة في العا %50تشُير التقديرات إلى أن مشاريع الامتياز التجاري تمثل 

بلغ مشروعًا ت 26مستثمر سعودي يشغلون  200الامتياز في السوق السعودي, حيث يوجد أكثر من 

تياز التجاري, منشأة سعودية مانحة للام 20مليارات ريال سعودي, إضافةً إلى أكثر من  5قيمتها حوالي 

همية نظرًا لأات، وفالامتياز التجاري يوفر منظومة متكاملة من الانتاج والتسويق والتوزيع للسلع و الخدم

لى علسعودية اربية هذه العقود وتغيرها المستمر وتأثيرها على الصعيدين العملي والقانوني في المملكة الع

ل تقديم ن خلاذي  تلعبه في نهضة الاقتصاد الوطني, فقد ارتأى الباحث بحثها موجه الخصوص, وللدور ال

ية ة السعودلعربيافكرة واضحة عنها, والبحث في المنازعات التي تنشأ تبعاً لها, وتطبيقاتها في المملكة 

 والله ولي التوفيق.

 مشكلة الدراسة:

ا بات أمرً  عالميرها على الاقتصاد المحلي والإن انتشار أسلوب عقود الامتياز في القطاع التجاري وتأثي

اب بيان أسبونها. ملحوظًا, وعليه تتمثل إشكالية البحث بدايةً في تحديد أبرز أشكال النزاعات الناجمة ع

ا طلب بحثً ذي يتتلك النزاعات من خلال  تمييز عقد الامتياز عما  يشبهه من العقود التجارية, الأمر ال

لط ب الخلامتياز التجاري, وخصائصه التي تميزه عن غيره من العقود, لتجنلتحديد المقصود بعقد ا

ذلك نح, كالمفضي للنزاع, وبيان آثاره والتزامات أطرافه وكيف ينتهي, وأثر إنهاءه من جانب الما

فية نظمة كاذه الأهيستوجب بيان الأنظمة ذات العلاقة واجبة التطبيق على الامتياز التجاري وما إذا كانت 

 عالجة المشكلات المطروحة جراء استخدام هذا النوع من العقود .لم

 أهداف الدراسة:

 تهدف الدراسة بشكل أساسي إلى توضيح ما يلي:

ي ذا العقد وتطوره والعمل به, وتأثيره الاقتصادي على المجال التجاري فهبداية ظهور  -1

 المملكة العربية السعودية .

 ه.لامتياز التجاري, وذلك من خلال تعريفه وبيان أهميتالقانوني لعقد ا بيان المفهوم -2

 حديد طبيعته القانونية من خلال تمييزه عن العقود الأخرى المشابهة له.ت -3

 وضيح أنواع عقود الامتياز وتحديد الفرق بينها.ت -4
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عض اعات المتعلقة بهذه العقود في المملكة العربية السعودية, واستعراض بطرق حل النز -5

 النماذج والتطبيقات لها.

 أهمية الدراسة:

مكن من بع أهمية البحث من كون عقود الامتياز التجاري من أهم الأدوات التي يبشكل عام تن -1

ت شروعاخلالها تحريك اقتصاد الدولة, فالنمو المضطرد للامتياز التجاري يبرزه كخيار مفضل للم

تي أهميته من الانتشار الواسع بشكل خاص تأ -2                  الكبرى.                                     

ي الموضوع انونيللتعامل مع الامتياز التجاري في المملكة العربية السعودية دون مقابلته بالتنظيم الق

 المناسب لطبيعته.

ها لعقود ضرورية لما لها من دور حيوي على الصعيد التجاري والاقبال  عليدراسة هذه ا -3

 لتأثيرها الكبير لهذا العقد على اقتصاد أطرافه والاقتصاد الوطني.و

 الموضوع. القانوني وتقديم الفائدة للباحثين والمهتمين فيما يتعلق بجوانب هذا إثراء الفكر -4

 أسئلة أو فرضيات الدراسة:

 له. لامتياز التجاري؟ وما خصائصه التي تميزه عن غيره من العقود المشابهةماهي عقود ا -1

 ري؟لمترتبة على هذا العقد بين أطرافه؟ وماهي أنواع عقود الامتياز التجاما الآثار ا -2

        ودية  ؟  وية المنازعات الناشئة عن إبرام هذه العقود في المملكة العربية السعماهي طرق تس -3

 مصطلحات الدراسة:

 عقد الامتياز التجاري:

قة حكم العلالتي تصاحب الامتياز) الممنوح له (, وينصّ على الشروط االعقد المبرم بين مانح الامتياز و 

 بينهما.

 مانح الامتياز: 

شار من الانتهو الشخص أو الشركة مالك المنتج أو الخدمة أو الحق المرخص به,  والذي يسعى للتوسع و

 خلال الامتياز التجاري.

 صاحب الامتياز: 

النظام  , لكنق عليه ) الممنوح له ( عند كثير من القانونينهو الشخص الذي يتم منحه الامتياز, ويطل

 السعودي أطلق عليه صاحب الامتياز, وهو ما سنأخذ به.

 وثيقة الافصاح:

همة الية الما المهي وثيقة تحتوي على معلومات شركة مانح الامتياز وتاريخها التشغيلي ونشاطها وبياناته

 لطرفيْ عقد الامتياز.

 :  الدراسات السابقة 

تداخل تعضها بعد الاطلاع على البحوث والدراسات التي تناولت عقد الامتياز التجاري, نجد أن ب

ناولت لتي تمع هذا البحث في بعض مباحثه وتتباين معه في بعضها الآخر, ولعل من الدراسات المهمة ا

 بعضًا من المباحث التي سيتم التطرق لها  في هذا البحث

 الاسلامي عقد الفرنشايز الامتياز التجاري وأحكامه في الفقهحت عنوان "الدراسة المنشورة ت -1 

 حمود دراسة فقهية مقارنة بالقانون التجاري للدكتور فيصل عباس الرشيدي والدكتور عبدالرحمن

 م.  2015, العدد الثاني الصادر عام 39المطيري, مجلة الكويت, المجلد 

تكييف ولعقد عقود الامتياز, والتكييف الفقهي لهذا ا ونجد في هذه الدراسة أنها تناولت أنواع

 عودي.نظام السوء الضالمعرفة الفنية, لكنها لا تبين أثر هذا العقد على أطرافه, كما أن دراستنا ستكون في 
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لأستاذ للامتياز التجاري في المملكة العربية السعودية" دراسة تحليلية نقدية "إشكاليات ا -2

رة, د والإداقتصاحمد الغامدي, والمنشورة في مجلة جامعة الملك عبدالعزيز, كلية الاالمساعد عبدالهادي م

 هـ(.1436-م 2015, الصارد عام )1, العدد29المجلد 

في  زاماتوهي دراسة تطرقت لتعريف الامتياز والتزامات أطرافه وأثر عدم التقيد بتلك الالت

ت تسجيل جراءاينما ستكمل دراستنا بعون الله في إضوء النظام السعودي غير أنها تقف عند هذا الحد, ب

 هذه العقود في المملكة, والمنازعات الناشئة عن هذه العقود وطرق تسويتها . 

 ميدانية على الشركات الوطنية الممنوحة بعنوان "مقومات تأهل المنظماتالدراسة ال  -3

, 1لعدد ا, 37د العربية للإدارة, المجلالسعودية للفرنشايز" للدكتور محمد بن دليم القحطاني, المجلة 

 م,2017مارس 

ود خص عقونجد أنها دراسة ميدانية على خلاف دراستنا الموضوعية, وقد توصلت لنتائج مهمة ت

م التي سيتية, والامتياز والقطاعات التي تشغلها, والتأثير الاقتصادي لها في المملكة العربية السعود

 التي توصلت لها  في هذا البحث. الاستعانة ببعض الأرقام الهامة

 

 منهج البحث:

ر الآثاوانتهج الباحث المنهج الوصفي  وذلك بوصف عقود الامتياز وذكر أنواعها وخصائصها, 

تحليلي هج الالمترتبة على إبرامها, وعرض نماذج من المنازعات وطرق تسويتها,  واستخدم الباحث المن

 قام القضاء بتسويتها. حيث تطرق الى تحليل بعض التطبيقات التي

 المبحث التمهيدي: ماهية عقد الامتياز
تفسيره بنظمة يعُد عقد الامتياز من العقود الحديثة التي ظهرت بداية القرن الماضي, وذهبت الأ

عقد قانوني لوم البما يتوافق مع الأحكام المحلية التابعة لها, لعدم وضوح معالمه آنذاك, ولتحديد المفه

يزه عما , وتميلابد من دراسة نشأته وتطوره, والمراحل التاريخية التي مرّ بها وخصائصهالامتياز كان 

تعريف شأة ونيشبهه وأنواعه, وهذا ما سيتم تناوله في هذا المبحث على مطلبين, يتضمن المطلب الأول 

 لآتي:او لنحعقد الامتياز, والمطلب الثاني خصائص عقود الامتياز وتمييزها عما يشبهها, وذلك على ا

  

 المطلب الأول: نشأة وتعريف عقد الامتياز

 اريخيالفرع الأول: النشأة والتطور الت       

ظهر عقد الامتياز التجاري أو ما يسمى بالفرنشايز نتيجة للتطور الاقتصادي الذي رافق انفتاح 

اقية العامة للتجارية العالم على بعضه, كما هي معظم العقود التجارية, وينُسب الفضل في ذلك إلى الاتف

( ما أدى WTO(, التي مهدت تدريجياً إلى ظهور منظمة التجارة الدولية )GATTوالتعرفة الجمركية )

 1إلى توسع التجارة وامتدادها للأسواق العالمية, بعد أن كانت تعتمد على المشروعات الصغيرة.

لأصل, والذي يعني في ( مصطلح انجليزي النطق, فرنسي ا  Franchise –وكلمة ) فرنشايز 

ترجمته الحرفية ) التحرر من العبودية (, ثم انتقل هذا المصطلح دون ترجمة بمسماه إلى البلاد العربية, 

مما أحدث خلافًا في معناه, وتمت تسميته بأسماء عدة, مما حدا بالبعض إلى تبني المصطلح الاجنبي ) 

  2المعنى الصحيح.الفرنشايز( لعدم وجود الاصطلاح العربي الذي يعكس 

                                                           
(, نابلس فلسطين, 2008البشتاوي, دعاء طارق بكر, عقد الفرنشايز وآثاره, استكمالًا للحصول على درجة الماجستير, جامعة النجاح الوطنية ) 1

 7صفحة 

(, 2013, )أكتوبر 54د. مرزوق, محمد سادات, الجوانب القانونية لعقد الفرنشايز, مجلة البحوث القانونية والاقتصادية, جامعة المنصورة, العدد  2

 4058صفحة 
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از لامتيلكننا نرى أن أفضل المسميات التي تقابل هذا المصطلح في اللغة العربية هو عقد ا

, والذي تجاريالتجاري, ويمكن رؤية ذلك من خلال النظام السعودي كذلك, من إصداره لنظام الامتياز ال

 عنيَِ به الفرنشايز كما سيظهر لاحقاً من خلال التعريف.

لذي تياز اهذا المصطلح في القرنين الثاني والثالث عشر والذي كان يعني حينئذ الاموقد ساد 

ير الأخ يمنحه السيد النبيل متنازلًا فيه عن بعض حقوقه لشخص  آخر, مقابل بعض الخدمات من هذا

 لصالح السيد النبيل.

(  (1860لك عام ثم عاد المصطلح بمعناه الحديث المتبلور اقتصادياً وقانونياً في أمريكا, وذ

وتحديداً في عملية توزيع وتسويق ماكينة الخياطة )سنجر( وذلك لتجاوز الإشكالية التسويقية والتوزيعية 

التي كانت تواجه مصنعي هذه المكينة لتجنب الوقوع في الخسائر, ونظرًا لعدم وجود نظام للاتصالات 

م من أجل منح رجال الأعمال حقاً حصرياً في حينها عمد مصنعو هذه الماكينات بابتداع هذا الحق والمفهو

 1توزيعها.

 ويتضح أن مبررات ظهور هذا العقد تعود لعدة أمور من أهمها:

 ق رغبة المانح في تطوير أنشطته.يحق -1

 لتغلب على تأثير البعُد الجغرافي على  التوسع التجاري.ا -2

 عم السلطات لهذا النوع من النـشاط .د -3

( بتوسيع 1930تحقق في أمريكا بدأت بعض الشركات في فرنسا عام ) وبعد النجاح الذي

انشطتها ونشر علامتها التجارية عن طريق انتهاج نظام الامتياز, وانتشر منها لبقية أوروبا, وفي 

وتعرف بـ  la Fédération française de la franchise2( تم إنشاء اتحاد الفرنشايز الفرنسي 1971(

 (FFF والذي كا ) ن مصدرًا للمبادئ المتعلقة بصياغة عقود الامتياز, والذي كان يهدف كذلك  لحماية

 .3المصالح المتحققة من عقد الامتياز التجاري

ثم اتضح اهتمام الجماعة الاوروبية بعقد الفرنشايز ويتجلى ذلك من إنشاء الاتحاد الاوروبي 

( والذي يهدف لتنسيق 1972ام )ع The European Franchise Federation( EFF)4للفرنشايز 

 أعمال الفرنشايز, وتحديد بعض المعايير الأخلاقية لتنظيم العلاقة بين أطراف الفرنشايز.

ا, نشأت حينه وكنتيجة حتمية لانتشاره في عديد من الدول الاوروبية , ولغياب التنظيم التشريعي

(, ثم (1986 ذلك صدر قانون برونويسياعنه منازعات عدة, وارتبكت الدوائر القضائية أمامه, ونتيجة ل

 (.1988تبعه قانون الاتحاد الأوروبي للفرنشايز عام )

وساهمت التشريعات المنظمة للامتياز التجاري بتوسع العمل به في كافة أرجاء العالم, حتى  

(  قطاع من قطاعات 100( ألف شركة, في اكثر من )20أصبحت الشركات التي تعمل به أكثر  من )

  5جارة والخدمات والصناعة, حتى قيل أن هناك عقد امتياز يتم ابرامه كل ستة دقائق.الت

(, ففي مصر كانت البداية مع دخول  (1973وعربياً عرفت مصر ولبنان نظام الامتياز عام 

 6سلسلة مطاعم ويمبي, , وتوالى بعدها دخول الكثير من العلامات التجارية مثل كنتاكي وبيتزا هت.

                                                           
الماجستير, مركز (, استكمالًا لمتطلبات درجة  2020دراسة مقارنة ) يناير  -الهيدوس, عائشة إبراهيم, الطبيعة القانونية لعقد الفرنشايز 1

 /10576/12640https://qspace.qu.edu.qa/handle 10-9المعلومات الرقمية, جامعة قطر, صفحة 

 /fff.com-https://www.franchiseانظر موقع اتحاد الفرنشايز الفرنسي   2

(, مذكرة لنيل شهادة الماجستير, جامعة محمد خيضر, بسكرة, الجزائر, كلية الحقوق والعلوم 2017شتير, بلقاسم, عقد الامتياز التجاري ) 3

 24السياسية, صفحة 

  /franchise.com-https://effانظر موقع الاتحاد الأوروبي للفرنشايز  4

, 5, العدد 12أ. د. رشوان, محمود صديق, عقد الامتياز التجاري ) فرنشايز( دراسة فقهية مقارنة, مجلة العلوم الشرعية, جامعة القصيم, المجلد  5

  4065-4064م ( صفحة 2019مايو  -هـ 1440) شعبان 

(, 2013, )أكتوبر 54الفرنشايز, مجلة البحوث القانونية والاقتصادية, جامعة المنصورة, العدد د. مرزوق, محمد سادات, الجوانب القانونية لعقد  6

 497 صفحة
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ال في لبنان ففي ذات العام ظهر عقد الامتياز مع شركة كنتاكي للدجاج المقلي, ثم شركة كذلك الح

بينما كان أول تعامل لنظام الامتياز في المملكة العربية  1ببسي كولا وشركة ماكدونالدز وبيتزا هت,

 السعودية في أوائل الثمانينات. 

ا ية ومصدرً لتجارابح  رافداً مهما للأعمال وتدريجياً شهد الامتياز التجاري تطورًا كبيرًا حتى أص

ة تجارية ( علام1200لدعم الاقتصاد في كافة أرجاء العالم, حتى أصبح لدى أمريكا وحدها أكثر من )

ي عام لار فتعمل بنظام الامتياز التجاري عالمياً ومحلياً, بحجم مبيعات بلغت أكثر من تريليون دو

2005).) 

ياز التجاري ( أصبح عدد العلامات التجارية التي تعمل بالامت(2009وفي أوروبا وتحديداً عام  

 لامة.ع( 70( علامة, وفي الدول العربية بلغت العلامات العاملة بنظام الامتياز زهاء ) (11731

( مجالًا 85ن   )( ساهم الامتياز التجاري بتغيير أكثر م2009ووفقاً للمنظمة الدولية للفرنشايز )

ن م  %50 ل التجارية بشكل جوهري, وتشير التقديرات أن مشروعات الفرنشايز تمثلمن مجالات الأعما

 أعمـال التجزئـة في العالم.

برى وتتعدد القطاعات التي تستخدم عقود الامتياز التجاري , فأصبحت في الصناعات الك 

 لتعليميةامات الخدكصناعة البترول والسـيارات والأدويـة, كذلك في خدمات النقل, والنظافة والصيانة و

جهزة ت والأوالكمبيوتر والسفر والسياحة, وفي القطاعات الانتاجية والخدمية كالمأكولات والمشروبا

 الالكترونية والكهربائية.

 ي :هارات وقد أصبح اليوم أمام رائد الأعمال والمستثمر عند بداية المشروع الحر ثلاثة  خي

 واستثماره, أو متعثر لإصلاحه وتوسيعه.ائم ناجح لتطويره قشراء مشروع  -1

 من العدم. إنشاء مشروع جديد -2

متياز تجاري لتشغيل علامة تجارية ناجحة, والتقليل من مخاطر الخسارة االحصول على  -3

 المالية .

حيث تشير إحدى الدراسات إلى أن مشروعًا واحداً فقط يفشل من بين كل عشرة مشاريع تعمل  

 2بنظام الامتياز.

 ( ألف امتياز تجاري لفتح فروع لشركات15على ) (2011) وقد حصل السعوديون حتى عام

لكة العربية ( مليارات دولار, الأمر الذي جعل المم6عالمية أجنبية, تحقق عوائد سنوية تقدر بنحو )

يب النص السعودية تتصـدر الدول العربية والشرق الأوسط في المجال, وتسـتحوذ منطقة الرياض على

قة مكة المكرمة (, تليها منط%66الأكبر لنشاط الامتياز في المملكة مقارنة ببقية المناطق بنسبة بلغت )

ط تقدر بـنحو ( , ثم منطقة المدينة المنورة بنسبة نشا%10(, ثم المنطقة الشرقية بنسبة )%21بنسبة )

(10%.) 

بنظام  طة المتعامل بها( من إجمالي حجم الأنش%74وتمثل المطاعم والخدمات الاستهلاكية )

 الامتياز في السعودية.

وفي شأن الشركات السعودية المانحة للامتياز, فلا شك في أنها تدعم اقتصاد المملكة, وتنطلق 

( منشأة تجارية سعودية مانحة 20( كان هناك أكثر من )2010بالتجارة نحو الخارج, وحتى عام )

لك مطعم ) البيك(, بفروعه المتعددة خارج المملكة, والذي للامتيـاز التجاري, ومن أبرز الأمثلة على ذ

 3يحمل نفس الاسم التجاري, وشركة الطازج وزهور الريف.

                                                           
, الجزء 58د. عبدالرحمن, محمد نعمان, عقد الفرنشايز وتمييزه عن العقود التجارية المشابهة له, مجلة الجامعة العراقية, كلية ابن خلدون, العدد  1

 600, صفحة 2

 11دعاء طارق بكر, مرجع سابق صفحة  البشتاوي, 2

للإدارة,  د. القحطاني, محمد بن دليم, مقومات تأهل المنظمات السعودية للفرنشايز دارسة ميدانية على الشركات الوطنية الممنوحة. المجلة العربية 3

 94-93, صفحة 2017, مارس )آذار( 1, العدد37مجلد 
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 ز التجاريالفرع الثاني: تعريف عقد الامتيا       

 الذي يتأثر وضع تعريف منضبط ومحـدد لعقد الامتياز التجاري من خلال التنظيم التشريعي

تارة فلتجاري, تياز امتعددة طبقاً للزاوية التي يتم النظر من خلالها إلى عقد الاميحكمه, فتجد التعريفات 

د عرفت ة, وقينُظر إليه من وجهة قانونية بحتة, وتارة من وجهة اقتصادية, وأحياناً من أكثر من وجه

 الفقه, تعريفابعض الأنظمة عقد الامتياز التجاري, وبعض الجهات التشريعية الدولية كذلك, إلى جانب ت

 وسيتم استعراض بعضًا منها إلى جانب المعنى اللغوي على النحو التالي:

: التعريف اللغوي:  أولاا

و "الميم والياء والزاي أصل صحيح يدل على تزيلُ شيء « الميز»الامتياز وأصل اشتقاقه من 

ويكاد يتميزّ غيظًا, أي من شيء وتزييله, وميزته تمييزًا ومزته ميزًا, وامتازوا تميز بعضهم من بعض, 

  1يتقطع وإنماز الشيء : انفصل عن الشيء"

ُ الْخَبِيثَ مِنَ الطهيبِِّ وَيجَْعلََ  فالميز والتمييز: الفصل بين المتشابهات, قال تعالى "﴿ لِيمَِيزَ اللَّه

ئكَِ هُمُ الْخَاسِرُونَ﴾"الْخَبِيثَ بعَْضَهُ عَلَىٰ بعَْض  فيَرَْكُمَهُ جَمِيعاً فَيجَْعلَهَُ فِي جَهَنهمَ ۚ أُ   .2ولَٰ

وتمييز الشيء انفصل عن غيره, والفقـهاء يقولـون ) سـن التمييـز( والمراد سنٌّ إذا انتـهى إليها 

 3عرف مضـاره ومنافعه, وكأنه مأخوذ من ميزت الأشياء إذا فرقتها بعد المعرفـة بها.

لترخيص الامتيازي, وذهب البعض وهناك من أطلق على العقد بعقد السماح, كما سماه البعض ا

 4بتسميته بالترخيص القانوني.

 ثانياا: التعريف الفقهي:

ذي يسمح قد المن تعريفات الفقه التي  تستند على الجانب الاقتصادي للامتياز التجاري "ذلك الع

رخص بمقتضاه الطرف الأول, والذي يسمى بصاحب الفرنشايز, للطرف الثاني الذي يطلق عليه الم

 ناعية أوأو ص ستفادة من النجاح الذي حققه الأول في أحد الأنشطة الاقتصادية, سواء كانت تجاريةبالا

ا انت سببً لتي كخدمية, وذلك عن طريق التعاون في استخدام حقوق الملكية الصناعية او المعرفة الفنية ا

 في نجاح صاحب الفرنشايز" 

ي, والتي تركز بالأخص على العلاقة العقدية لعقد ومن التعريفات التي يغلب عليها التنظيم القانون

الامتياز مع التركيز على الآثار المترتبة بين أطرافه "نظام للأعمال القانونية ينشأ وينظم بمقتضى عقد, 

وبموجبه يقوم صاحب الفرنشايز ببيع الحق في بيع السلع أو الخدمات إلى المرخص له وذلك في إطار 

تنظيم تعاقدي بين كيانين مستقلين قانوناً, يدفع أحدهما ويسمى المرخص له إلى محدد ومتفق عليه" كذلك "

الآخر ويسمى صاحب الفرنشايز, في مقابل بيع منتجات الأخير, والحق في استخدام علامته التجارية 

 5وأسلوب عمله, وذلك في موقع معينّ, ولمدة محدودة".

 ثالثاا: التعريف القضائي:

قضائية ات العات عن مواكبة عقد الامتياز بتناوله تعريفاً دفع بعض الجهإن تقاعس معظم التشري

 لوضع تعريف محدد له عند عرض النزاعات بشأنه عليها ومن ذلك:

                                                           
ه, المجلد 1414م مقاييس اللغة, تحقيق عبدالسلام محمد هارون, دار الجيل, بيروت, الطبعة الأولى أبي الحسين أحمد بن فارس بن زكريا, معج 1

 289, الصفحة 5

 37الأنفال, آية  2

يع, الطبعة د. التـّنـم, إبراهيم بن صالح بن إبراهيم, الامتياز في المعاملات المالية وأحكامه في الفقه الاسلامي, دار ابن الجوزي للنشر والتوز 3

 53هـ(, صفحة 1430الأولى )

الاسلامية والعربية, جامعة الأزهر, المجلد  د. السعوي, صالح عبدالله, تكييف عقد الامتياز التجاري في الفقه والنظام, مجلة الفرائد في البحوث 4

 1145( صفحة 2021, )2, الجزء40

(, 2013, )أكتوبر 54مرزوق, محمد سادات, الجوانب القانونية لعقد الفرنشايز, مجلة البحوث القانونية والاقتصادية, جامعة المنصورة, العدد  5

       513 - 512صفحة  
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المانح  ن همايعرف الاتحاد الدولي للفرنشايز عملية الفرنشايز بأنها "علاقة تعاقدية بين طرفي

سم اعمل تحت م بالالفنية والتدريب للممنوح له الذي يقو والممنوح, يلتزم بمقتضاها المانح بنقل المعرفة

تثمار ه باسمعروف, أو شكل أو إجراءات مسيطر عليها من قبل المانح, وفي هذا العقد يقوم الممنوح ل

خاطر نجاح هذه العملية عليه يتحملها وحده بحيث تكون م -محل الفرنشايز –أمواله الخاصة في العمل 

 دون غيره"

عقد الفرنشايز, بواسطة القضـاء اللبنـاني عبـر محكمـة الـدرجة الأولـى في بيـروت وجاء تعريف 

( على أنـه "اتفاق يحصل عادةً بين تاجر أو صناعي يتعاطى تجارة الجملة, وبين 28/96في حكمها رقم )

شخص يتعاطى أو يرغب بتعاطي تجارة المفرق بصورة مستقلة ولحسابه الخاص, فتعمد الشركة إلى 

هيل تكوين مركز أو محل تجاري يكون ملكًا للتاجر, وتعطيه حق بيع بضاعة من ماركة مشهورة, مع تس

حق استعمال هذه الماركة والاسم التجاري في محله, على أن يمتنع التاجر عن بضاعة أخرى, مزاحمة 

وعنصر المساعدة لهذه الماركة" ونلاحظ أن هذا التعريف جاء خالياً من عنصر المعرفة العملية والفنية, 

طوال فترة العقد, إلى جانب أنه جاء مقتصرًا على امتياز التوزيع, بينما يعدّ الامتياز أشمل من ذلك فقد 

 1يكون تصنيع أو توزيع أو خدمي أو مختلط.

 رابعاا: التعريف القانوني:

التي  جاء تعريف الامتياز التجاري في المادة الأولى من نظام الامتـياز التجـاري السعودي

اشتملت على بيـان المقصود المصطلحات الواردة في النظام, ومن ضمنها الامتياز في الفقرة الخامسة 

فعرّفته بما يلي: "الامتياز: الامتياز: قيام شخص يسمى مانح الامتياز بمنح الحق لشخص آخر يسمى 

ً بال -محل الامتياز-صاحب الامتياز في ممارسة الأعمال  علامة التجارية أو الاسم لحسابه الخاص ربطا

التجاري المملوك لمانح الامتياز أو المرخص له باستخدامه، بما في ذلك تقديم الخبرات التقنية والمعرفة 

الفنية لصاحب الامتياز، وتحديد طريقة تشغيله لأعمال الامتياز، وذلك نظير مقابل مالي أو غير مالي لا 

 2تياز لمانح الامتياز مقابل السلع أو الخدمات"يدخل ضمنه المبالغ التي يدفعها صاحب الام

عقد, ويلاحظ أن التعريف الوارد في النظام السعودي اتفق مع معظم التعريفات في صفة طرفي ال

د, ترة العقوال فواستقلال صاحب الامتياز عن المانح, إلى جانب استمرار العلاقة بينهما ونقل المعرفة ط

 :لكنه تميزّ بعدة أمور نذكر منها

رة "بمنح شاملًا لجميع أنواع الامتياز, دون تحديد نوع معين, يتضح ذلك من عبا جاء التعريف -1

 الحق ... في ممارسة الأعمال"

تزويد بتحديد طريقة تشغيل أعمال الامتياز لمانح الامتياز الذي بدوره يقوم  أعطى صلاحية -2

 صاحب الامتياز.

و)الاسم تجاري( المملوكة لمانح الامتياز, والتي يستطيع تضمن التعريف )العلامة التجارية(  -3

 3صاحب الامتياز استخدامها بموجب عقد الامتياز التجاري.

موجبه بتكفل ومن خلال التعريفات السـابقة, يمكن أن نعرّف عقد الامتياز التجاري بأنه "عقد ي

لفنية امعرفة والتي تشمل نقل الشخص يدعى المانح بتعليم شخص آخر يدعى الممنوح له المعرفة العملية 

 ه فيتكفللمنوح وتقديم المساعدة التقنية, وتخويله استعمال علامته التجارية وتزويده بالسلع, أما الم

وح له ام الممنالتز باستثمار المعرفة العملية واستعمال العلامة التجارية والتزود بالممون, بالإضافة إلى

 سة والمحافظة على السرية" بدفع الثمن والالتزام بعدم المناف

 تالي:وعليه يمكن سرد عناصر الامتياز التجاري في ضوء التعريفات السابقة على النحو ال

                                                           
 21سابق صفحة البشتاوي, دعاء طارق بكر, مرجع  1

 هـ  1441/  2/  9بتاريخ  22المادة الأولى, الفقرة الخامسة, نظام الامتياز التجاري السعودي الصادر بمرسوم ملكي رقم م /  2

ر, المجلد د. السعوي, صالح عبدالله, تكييف عقد الامتياز التجاري في الفقه والنظام, مجلة الفرائد في البحوث الاسلامية والعربية, جامعة الأزه 3

 1148(, صفحة 2021, )2, الجزء40
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رخص حيث ي: مانح الامتياز: وهو الطرف الذي يمتلك الـسلعة أو المنتـج أو الخدمـة, بأولاا 

اجح, جاري النسم التالذي يمتلك: الاللممنوح له استعمالها, بمقابل مالي وفقاً للشروط المتفق عليها, وهو 

 جدت.العلامة التجارية المرموقة, الحقوق الفكرية المتمتعة بالحماية, الخلطة السرية إن وُ 

 وقد عرّفه نظام الامتياز التجاري السعودي على النحو:  

، "مانح الامتياز: شخص ذو صفة طبيعية أو اعتبارية يمَنَح الامتياز بموجب اتفاقية الامتياز

 1ويشمل ذلك صاحب الامتياز الرئيس فيما يتعلق بعلاقته بصاحب الامتياز الفرعي"

متياز, نح الا: صاحب الامتياز أو الممنوح له: وهو الطرف الذي يشتري حق الامتياز من ماثانياا

ك القدرة لها, ويمق عليويقوم بتشغيله مستخدمًا ذات العلامة التجارية أو الاسم التجاري, وفقاً للشروط المتف

 وم.الادارية والمالية اللازمة, وعلى استعداد للعمل الشاق, والالتزام بالنظام ودفع الرس

 وعرّفه نظام الامتياز التجاري السعودي في مادته الأولى على النحو:

"صاحب الامتياز: شخص ذو صفة طبيعية أو اعتبارية يمُنح الامتياز بموجب اتفاقية الامتياز، 

 2.ب الامتياز الفرعي فيما يتعلق بعلاقته بصاحب الامتياز الرئيس"ويشمل ذلك صاح

لشروط دد فيه اذي تح: عقد الامتياز: وهو الاتفاق القانوني الذي يتم إبرامه بين الطرفين, والثالثاا

 ثل العقد, ويمالتي سيتم بموجبها منح حق الامتياز, ويتضمن الحقوق والالتزامات المترتبة على كل طرف

لعقد االأطراف,  فهو يختلف وفقاً لأهدافهم بالشكل الذي يعكس رغباتهم, ويتضمن أطراف إرادة 

 ب عليه.يترت والالتزامات المتقابلة, وحزمة الامتياز, والمنطقة الجغرافية, وشروط إنهاء العقد وما

ظام ا للنبقً طيفها وعبرّ نظام الامتياز التجاري السعودي عن عقد الامتياز باتفاقية الامتياز, وتعر

 هو:

 3"اتفاقية الامتياز: اتفاقية بين مانح الامتياز وصاحب الامتياز, يمنح بموجبها الامتياز"

ة مية وأدللتنظي: حزمة الامتياز: وتشـمل المعرفة الإدارية, والفنية والتقنية, والأدلة ارابعاا

 التشغيل, ونظام العمل, والتدريب الأولي والمستمرّ.

جاري, م التتياز: أي مقابل الترخيص باستعمال العلامة التجارية, أو الاس: مقابل الامخامساا

 .وتشمل تكلفة التدريب والمساندة الادارية والفنية, ورسوم التسويق والترويج للمنتجـات

: منطقة الامتياز: هي المنطقة الجغرافية التي يتم الاتفاق عليها في العقد, ويكون تشغيل سادساا

 4خل إطارها.نشاط الامتياز دا

 المطلب الثاني: 

 خصائص عقود الامتياز وتمييزها عما يشبهها

لعقود اا عن نظرًا لتميزّ عقد الامتياز بخصائص تميزه عن غيره من العقود, وأنواعًا يختصّ به

قود ا العالأخرى, تم تخصيص الفرع الأول للخصائص, وتخصيص الفرع الثاني لتمييز عقد الامتياز عم

 المشابهة له.

 

 

   زالفرع الأول: خصائص عقود الامتيا       

                                                           
 المادة الأولى الفقرة السادسة, نظام الامتياز التجاري السعودي 1

 المادة الأولى الفقرة السابعة نظام الامتياز التجاري السعودي 2

 المادة الأولى, الفقرة الثامنة نظام الامتياز التجاري السعودي 3

 24- 23سابق صفحة  البشتاوي, دعاء طارق بكر, مرجع 4
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من  ع خاصيتسّم عقد الامتياز بالعديد من الخصائص التي تميزّه عن غيره من العقود, فهو نو

المعرفة رية والاجارة لشـيء معـين بالذات, وهو ذلك المنقول المادي المتمثل في عناصر الملكية الفك

 ع التالية: الفنية, وسيتم دراسة أهمها في الفرو

 ومحدد  الغصن الأول: غير مسمى           

 : غير مسمىأولاا 

 تنقسم العقود من حيث التسمية وعدمها إلى نوعين:

قود مسماة: وهي العقود التي نص عليها القانون, وورد لها اسم خاص بها يعبرّ عن ع -

 الهبة. وعقد لبيع وعقد الشركةموضوعها, وتقررت لها أحكام تتـرتب على انـعقادها, من أمثلتها عقد ا

عقود غير مسماة: وهي التي لم يتم النص عليها في القانون, ولم يرد لها اسم خاص يعبر عن  -

غرضها, ولم ترد بشأنها أحكام خاصـة, وتتم معرفة أحكامها بالرجوع لقواعد الانعقاد, وعموميات 

 1التشريع.

د هو ك القواعال تلحوبالنظر إلى وجود القواعد القانونية المنظمة لعقد الامتياز أو غيابها, نجد أن 

 عدم وجودها, وبالتالي عدم التنظيم. 

وعقد الامتياز التجاري أحد هذه العقود الغير مسماة, ويتـرتب على اعتباره عقـد غير مسمى 

 2قود بشكل عام.خضوعه للقواعد والأحكام العامة التي تحكم الع

 : عقد محددثانياا

عقاده قت انيعتبر عقد الامتياز عقد محدد وليس احتمالي, والعقد المحدد هو الذي يتحدد فيه و

ل طرف كيعلم ومقدار الالتزامات التي يلتزم بها أطراف العقد, فتكون محققة الوجود ومعينة المقدار, 

 مقدار ما سيأخذ ومقدار ما يعطي منذ الانعقاد.

طرافه أسيجنيه  الذي أما العقد الاحتمالي هو الذي لا يمكن فيه وقت إبرامه تقدير الفـائدة أو النفـع

 من ورائه, لتوقف ذلك على حدث غير محقق, ومن أمثلة العقود الاحتمالية عقود التأمين. 

دار وقت انعقاد ولمّا كان عقد الامتيـاز من العقـود التي تكـون فيها الالتزامات محددة ومعينة المق 

العقد كتحديد المقابـل المـالي, وتحديد مـدة العقـد, ولم يتـم تعليـقها عـلى أمر مستقبلي غير محقق الوقوع, 

 3فعليه فإن عقد الامتياز محدد وليس من العقود الاحتمالية.

 ومن عقود المدة الغصن الثاني: معاوضة وملزم لجانبين           

: عقد معاوضة  أولاا

المعاوضة هو العقد الذي يأخذ فيه المتعاقد مقابلاً لما أعطى, فهو ينشأ عن التزام إرادي بين  عقد

أطرافه بأداء التزامـاتهما المتقابلة للاستفادة من المنفعة أو الخدمة أو اكتساب حق مالي مقابل ثمن معين، 

ضة, فالمانح يحصل على عوض ولأن كلًا من المتعاقدين يتلقى عوضًا عما يعطيه، عُدّ من عقود المعاو

     4مالي مقابل منح الممنوح له حق استعمال الاسم والعلامة التجارية والمعرفة الفنية والتقنية والإدارية.

 ثانياا: عقد ملزم لجانبين

يعتبر عقد الامتياز التجاري من العقود الملزمة لجانبين, وهي تلك العقود  التي ترتب التزامات  

تق كلا طرفي العقد, فكـلا من الطرفين يكون دائناً ومديناً للآخر في آن واحد, وبعبارة متقابلة على عا

أخرى فإن سبب التزامات كل طـرف هي سبب التزامـات الطرف الآخر, فالمانح يلتزم بوضع العلامة 

                                                           
المقحم, عبدالرحمن فهد, الجامع المختصر في صياغة العقود والاتفاقيات, الجمعية العلمية القضائية السعودية, مركز البحوث والدراسات  1

 64ه, صفحة 1443

, جامعة أحمد دراية, كلية الحقوق (, مذكرة لنيل شهادة الماجستير2016عبدالباري, ابن مبارك, وعبدالوهاب, حنين, عقد الامتياز التجاري ) 2

  123456789/904adrar.edu.dz/jspui/handle/-https://dspace.univ 12-11والعلوم السياسية, صفحة 

 536د. مرزوق, محمد سادات, مرجع سابق, صفحة   3

 604ن, محمد نعمان, مرجع سابق, صفحة د. عبدالرحم 4
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فة التجارية أو الاسم التجاري تحت تصرف صاحب الامتياز أو الممنوح له, إلى جانب امداده  بالمعر

الفنية وبالمساعدة التقنية, ومن جانب  آخر يلتزم صاحب الامتياز باستغلال النشاط الممنوح له وفق 

المعاييـر والأنظمة المحددة له من قبل المانح، وأن يدفع له المقابل المادي لقاء ذلك, إلى جانب الالتزام 

مثل ) شرط الحصرية الاقليمية ( و ) بسرية المعرفة التقنية  والفنية، كذلك الشروط التنافسية الأخرى 

شرط حصرية التموين ( والالتزام بالأسعار الموصى بها من قبل المانح إن وُجدت، كما يلتزم صاحب 

الامتياز بالتعاون مع مانح الامتياز في الحفاظ على السمعة التجارية, ومصالح شـبكة الامتياز, والدفـاع 

 1مانح.عن حقوق الملكية الفكرية المملوكة لل

ويترتب عن كون عقد الامتياز التجاري عقد ملزما للجانبين، تطبيق الأحكام المتعلقة بانتهاء هذا 

النوع من العقود والتي ينظمها نظام المعاملات المدنية السعودي, ففي العقود الملزمة للجانبين إذا تخلفّ 

أو فسخه بعد أن يعذره, مع استحقاقه  أحد الأطراف عن الوفاء بالتزامه, فللطرف الآخر طلب تنفيذ العقد

للتعويض في الحالتين حال توفر مقتضًى لذلك, مع بقاء تقدير المحكمة لقبول الفسخ من عدمه, فلها رفض 

                                                                          2الفسخ إذا رأت أن الجزء المخل قليل الأهمية مقارنةً بالالتزام الجوهري

ينفسخ ينقضي و تزامهأما لو كان التنفيذُ مستحيلًا, وكانت هذه الاستحالة لا يد للمدين فيها, فإن ال

 العقد من تلقاء نفسه.

أما لو كانت الاستحالة جزئية تقع على جزء محدد من الالتزام, فينقضي الالتزام في الجزء 

وللمحكمة رفض الطلب إذا كان القدر المستحيل قليل المستحيل فقط, ويجوز للدائن حينها طلب الفسخ 

 3الأهمية مقارنةً بالالتزام الأصلي.

وفي حال كانت الالتزامات المتقابلة في العقود الملزمة لجانبين مستحقة الوفاء, فإنه يجوز للمتعاقد 

  4الامتناع عن تنفيذ الالتزام طالما أن المتعاقد الآخر يمتنع عن تنفيذ التزامه.

 ثا: من عقود المدةثالا 

عقود المدة تسمى كذلك العقود الزمنية أو العقود المستمرة، وعقد الامتياز ليس عقداً مؤبداً، ولا 

تنتقل فيه المعرفة بشكل  نهائي، وإنما يقع على مدة معينة، فهو لا ينقضي بمجرد الوفاء بالالتزام لمرة 

، حيث يلتزم فيه الطرف المانح خلال مدة العقد واحدة، بل هو عقدٌ مستمرٌ متتابع يشبه عقد التوريد

المحددة بتوريـد المعرفة الفنية والتقنية أو المواد أو الآلات اللازمة, ويتجدد العقد تلقائياً إن لم يبـد أحد 

 5الأطراف رغبته في إنهائه عند انتهاء مدته، أو إذا تم الاتفاق صراحة على إنهائه.

 ئص أخرى نذكر منها أنه:يمتاز كذلك عقد الامتياز بخصا

 عقد مركب: 

ويقُصد بالعقد المركب ذلك العقد الذي يتضمن عدة عقود, فعقد الامتياز يتضمن عقد الترخيص 

باستعمال عناصر الملكية الفكرية, مثل الترخيص باستعمال العلامة التجارية, ومن جهة أخرى يتضمن 

رية, إلى جانب الاتفاق على المساعدة التقنية, ويجب الترخيص باستعمال المعرفة الفنية أو الأسرار التجا

الاتفاق على ما سبق في كل عقد امتياز, إلى جانب اتفاقات أخرى في بعض أنواع الامتياز, كالترخيص 

باستعمال براءة الاختراع في امتياز الانتاج, واتفاق البيع الحصري في امتياز التوزيع, كل ذلك يجعل من 

 6مركباً يتضمن أكثر من عقد بين ثناياه, وأكثر من اتفاق في شكل عقد واحد.عقد الامتياز عقداً 

 عقد رضائي:                                                                

                                                           
 26-25شتير, بلقاسم, مرجع سابق,  صفحة  1

 ه 1444ذو القِعدة  29بتاريخ  191المادة السابعة بعد المائة, نظام المعاملات المدنية السعودي الصادر بمرسوم ملكي رقم م/ 2

 المادة العاشرة بعد المائة, نظام المعاملات المدنية 3

 المادة الرابعة عشر بعد المائة, نظام المعاملات المدنية  4

, 5, العدد 12أ. د. رشوان, محمود صديق, عقد الامتياز التجاري ) فرنشايز( دراسة فقهية مقارنة, مجلة العلوم الشرعية, جامعة القصيم, المجلد  5

 4061م ( صفحة 2019مايو  -هـ 1440) شعبان 

 25شتير, بلقاسم, مرجع سابق, صفحة  6
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العقد الرضائي هو العقد الذي يكفي لانعقاده توافق الإيجاب مع القبول من الطرف للطرف الآخر 

طه، ولا يستلزم لهذا التوافق شكلاً معيناً, وللمتعاقدين حرية اختيار الشكل على جميع بنود العقد وشرو

فعقد الامتياز ينعقد دون الحاجة إلى أي إجراء آخر بمجرد تطابق   1الذي يعبران من خلاله عن إرادتيهما,

ص(, وهذا يعني أن اشتراط وجو د إيجاب صاحب الامتياز )المرخص له( وقبول مانح الامتياز )المرخِّ

 الكتابة في عقود الامتياز هو شرط لإثبات العقد وليس لصحته.

 عقد يقوم على الاعتبار الشخصي: 

يقصد بالعقود التي تقوم على الاعتبار الشخصي أنها "تلك العقود التي نلحظ فيها شخصية المتعاقد 

عاقد ومدى الثقة فيه، على مستوى انعقاد العقد وتنفيذه" فالعقد يعتمد في قيامه وتنفيذه على شخصية المت

وعقد الامتياز من العقود التي تقوم على الاعتبار الشخصي, وذلك لما ينطوي عليه العقد الامتياز من نقل 

للمعرفة التقنية والفنية والتي يعتبر أحد أهم عناصرها السرية، ولذلك نجد أن العقد يتأثر بكل ما يؤثر على 

 2أو الإصابة بنقص الأهلية. إرادة الطرف الآخر, كالوفاة أو الإفلاس

 االفرع الثاني: تمييزها عما يشبهه       

ه, لابهة نتناول في هذا الفرع أوجه الاختلاف بين عقد الامتياز وبعض العقود المسماة المش

ي نايليه في الث ونستعرض في الغصن الأول عقد الامتياز وعقد الوكالة التجارية وعقد العلامة التجارية,

 الامتياز وعقد الشركة وعقد التمثيل التجاري.عقد 

 وترخيص العلامة التجارية  الغصن الأول: الوكالة التجارية           

: عقد الامتياز والوكالة التجارية  أولاا

فسه, في قام نتعُرف الوكالة التجارية بأنها: "العقد الذي يقُيم الموكل بمقتضاه شخصًا آخر, م

 أن يكون التصرف من الأعمال التجارية"  تصرف جائز ومعلوم على 

 وبالمقارنة مع عقد الامتياز نلاحظ ما يلي:

في عقد  قد الوكالة التجارية يتعاقد باسم ولحساب موكله، بينما صاحب الامتيازالوكيل في ع -1

 الامتياز يتعاقد باسمه ولحسابه الشخصي, فهو تاجر مستقل.

ه في حكم لها في حساب الموكل، إذ يعُد المال الذي يقبضكيل يودع المبالغ التي يتم تحصيالو -2

الرسوم  مانح سوىفع للالوديعة, يلتزم بتأديتها, بينما صاحب الامتياز فإنه يحتفظ بالمبالغ المحصلة، ولا يد

 التي تم الاتفاق عليها مسبقاً في العقد.

أن  ون للموكلكلة له, وعليه يك يتمتع الوكيل بالاستقلالية التامة أثناء ممارسة الأعمال المولا -3

شاطه فيذ نيتدخل في أعمال الوكيل, ويكون مسؤولًا عن اخطائه, في حين أن صاحب الامتياز يقوم بتن

 .لتدخلعلى مسؤوليته الخاصة باعتباره تاجرًا، مع بقاء حق المانح في الرقابة والإشراف دون ا

ل كرية, ولا يضعها تحت تصرف الوكيقد الوكالة التجارية لا يتضمن عناصر الملكية الفع -4

 على عكس المانح في عقد الامتياز الذي يضعها تحت تصرف صاحب الامتياز.

محل الوكالة يعدّ تصرفاً قانونياً وليس عملًا مادياً, يقوم به الوكيل لمصلحة موكله، ومحل عقد  -5

ى منقولات غير ماديـة ولا يرد الوكالة يختلف عن محل عقد الامتياز, الذي يتعلق بترتيب حق انتفاع عل

 3على تصـرفات قانونية.

 

 ثانياا: عقد الامتياز والترخيص بالعلامة التجارية

                                                           
 31) 1، العدد 3د. الخفاجي, وسن قاسم, الشكلية الاتفاقية في العقود, مجلة المحقق الحلي للعلوم القانونية       والسياسية, جامعة بابل, المجلد  1

 13(، صفحة 2011مارس/آذار 

 25-23الهيدوس, عائشة إبراهيم,  مرجع سابق, صفحة   2

 47وي, دعاء طارق بكر, مرجع سابق صفحة البشتا 3
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يعرف عقد الترخيص باستعمال العلامة التجارية بأنه "ذلك العقد الذي يعطي المرخـص له حق 

يكتسب المرخص له حق إنتاج السلع التي تحمل العلامات بكميـات معينة، أو في حدود إقليم معين، حيث 

إنتاج هذه السلع مع وضع نفس علامة المرخص، خلال مدة العقد مع التزامه بشروط الترخيص" ويتشابه 

عقد الامتياز مع عقد الترخيص باستعمال العلامة التجارية في أن كليهما يعطي المرخص له الحق في 

الحدود التي تم الاتفاق عليها في العقد,  وضع العلامة التجارية على ما يتم إنتاجه من سلع أو خدمات في

إلى جانب التمتع بالاستقلال القانوني, لكن الاختلاف في أن صاحب الامتياز في عقد الامتياز يحصل على 

 1المعرفة الفنية والتقنية والتدريب, وعليه فإن عقد الامتياز يحوي عنصرًا لا يتضمنه عقد الترخيص.

 والتمثيل التجاري  شركةالغصن الثاني : ال           

: الشركة   أولاا

ويمكن تعريف الشركة من خلال النظام السعودي على أنها: كيان قانوني يؤسس بموجب النظام, 

يلتزم فيه شخصان أو أكثر بالمساهمة فيه بهدف الربح, ويكون ذلك بتقديم حصة من مال أو عمل أو منهما 

ربح أو خسارة, ويمكن استثناءً تأسيس شركة بالإرادة معاً, واقتسام من ينجم عن هذا المشروع من 

ويتضح من التعريف أن عناصر  2المنفردة لشخص  واحد, ويجوز كذلك تأسيس شركة غير ربحية.

 الشركة هي:  

أو  يعيينتعدد الشركاء: إذ يجب في الأصل لانعقاد الشركة أن تكون من شخصين أو أكثر طب (1

 شركات الشخص الواحد.  اعتباريين, غير أن المنظم استثنى 

 شركة,تقديم الحصص: يجب على كل شريك من الشركاء في الشركة تقديم نصيبه لتكوين ال  (2

 وقد تكون حصة عينية أو حصة عمل أو مبلغاً من النقود.  

التي  خيريةالاشتراك في الأرباح والخسائر: ولعل هذا مما يميز الشركات عن الجمعيات ال   (3

 اح المالية.لا تسعى لتحقيق الأرب

لغرض احقيق نية الاشتراك: أي انصراف إرادة الشركاء جميعاً إلى التعاون فيما بينهم لت   (4

 الذي من أجله أنُشأت هذه الشركة.    

ي فويتضح مما سبق أن هناك تشابه بين عقد الامتياز والشركة, وذلك في أن الأصل 

ري از التجالامتيبين الشركاء, ينعقد عقد ا انعقادهما يكون بين شخصين أو أكثر, فينعقد عقد الشركة

 بين مانح الامتياز وصاحب الامتياز.

كما أن كليهما يقدم حصة, فحصص الشركاء كما هو معلوم إما أن تكون مال أو عمل أو 

منهما معاً, وصاحب الامتياز يقدم المعرفة الفنية والتقنية, في حين أن صاحب الامتياز يقدم رأس 

تجاري في عقد الامتياز.               لكن الاختلاف بين العقدين يظهر من خلال المال والمحل ال

العناصر المتبقية لعقد الشركة, فجوهر عقد الشركة اقتسام في الأرباح والخسائر بين الشركاء, وإن 

كان اقتسام الأرباح وارد في بعض أشكال الامتياز, لكن الخسائر التي تلحق صاحب الامتياز 

وحده ولا تؤثر على المانح, كما أن نية الشركاء في الشركة تكمن في تحقيق الأهداف  يتحملها

ذاتها, بينما الأهداف ليست بذلك التطابق في عقد الامتياز, والذي يكون هدف المانح فيه التوسع 

                                                      3لتحقيق نجاح آخر, بينما هدف صاحب الامتياز تحقيق نجاح جديد مستنداً فيه على نجاح سابق.

                                                           
 560د. مرزوق, محمد سادات, مرجع سابق  1

 ه 1/12/1443( وتاريخ 132المادة الثانية, نظام الشركات السعودي, الصادر بمرسوم ملكي رقم )م/ 2

 557د. مرزوق, محمد سادات, مرجع سابق, صفحة  3
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ولا يجب أن نغفل أن للشركة لها شخصية معنوية, وعليه تترتب عدة نتائج, أهمها أن لها ذمة مالية 

مستقلة عن ذمة الشركاء, فتتحمل الالتزامات وتكتسب الحقوق, إلى جانب موطن مستقل يختلف 

ية التقاضي والأهلية القانونية في الحدود التي رسمها عن موطن المكونين لها, واكتسابها أهل

    1القانون, بينما يعد صاحب الامتياز و المانح تاجرًا يعمل لحسابه الخاص.

 ثانياا: التمثيل التجاري       

لى ولى عويطلق عليه ) وكالة العقود ( عقد يلتزم بموجبه شخص فرد كان أو شركة, أن يت

 اوض أومنطقة محددة نشاط معين, سواء الترويج أو التسويق أو التفوجه الاستمرار في نطاق 

ين لاف بإبرام الصفقات أو جميعها باسم ولحساب موكله مقابل أجر محدد. ويلاحظ أن هناك اخت

ل في عقد الامتياز التجاري أن الاستقلا -1العقدين ويبرز ذلك من النقاط التالية:                     

ر من بكثي مت مقارنته مع عقد التمثيل التجاري, فللمثل التجاري صلاحيات أوسعمحدود إذا ما ت

 تلك التي لصاحب الامتياز.

شرط الحصرية شرط صحة لقيام عقد التمثيل التجاري, ويعتبر عنصرًا جوهرياً, بينما لا يعُد  -2

متياز عقد ذو كذلك في عقد الامتياز التجاري, ومن خلال ما سبق في هذا الفرع نرى أن عقد الا

  2طبيعة خاصة تميزه عن غيره .

 

 المبحث الاول: أهمية وأنواع عقود الامتياز التجاري

 التجاري المطلب الأول: أهمية عقود الامتياز

وعلى  رافه,يمتاز عقد الامتياز التجاري بمجموعة من المزايا, كذلك يعود بمزايا هامة على أط

 لتالي:لنحو ااأهميته, وسيتم في هذه الفرع تناول هذه المزايا على الدولة الممنوح لها, ومنها تكمن 

: أهم المزايا التي يحققها العقد:  أولاا

نشر بلمانحة للامتياز تكون عادة ذات رواج عالمي, وتملك آلة إعلامية تقوم اأن الشركات  -1

ى جمهور ا لدسبة مبيعاتهإعلاناتها في أرجاء المعمورة, ولها جهازها الاداري الثابت, مما يزيد من ن

ة لى الشركفع  عالمستهلكين, ومن هنا يتمتع الامتياز بسمعة جيدة, وصورة معترف بها, وهو ما يعود بالن

 المانحة وصاحبة الامتياز, والاقتصاد الوطني بسبب زيادة عمليات البيع والشراء.  

تياز إن تكلفة مشروع الامشروع الامتياز متولد من شركة ثبت نجاحها مسبقاً, وبالتالي فم -2

 تكون أقل بكثير من تكلفة المشروع نفسه حال إنشائه بلا امتياز .

يساعد المشروعات الصغيرة على النمو والاستقلال, من خلال كافة أشكال الدعم, الذي توفره  -3

ول إليها شبكة الأعمال الضخمة للشركة الكبيرة مانحة الامتياز, والذي لا يتسنى للشركة الصغيرة الوص

 3بلا تكلفة عالية ووقت زمني طويل.

صاحب الامتياز الذي يحصل على حق الامتياز يحصل كذلك على معرفة كيفية العمل مع  -4

المنتج, وآخِر ما توصل إليه المانح, مما يوسع دائرة العمل في هذا النشاط, ويزيد من الخبرة في التعامل 

 4معه إلى جانب التدريب الذي يحتاجه.

                                                           
 187, صفحة 1, العدد 6(, المجلد 2020ت القانونية والسياسية, جامعة عمار ثليجي )علي, معمر, عقد الفرنشايز وآثاره, مجلة الدراسا 1

 50-49البشتاوي, دعاء طارق بكر, مرجع سابق, صفحة  2

 26الهيئة العامة للمنشآت الصغيرة والمتوسطة, حقيبة مانح الامتياز التشغيلية, صفحة  3

files-materials-https://franchisecenter.sa/ar/educational  

 4067أ. د. رشوان, محمود صديق, مرجع سابق, صفحة  4
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نسبة نجاح المشروعات القائمة على الامتياز أعلى من تلك الأعمال التي تقوم على  -5

مشروعات مبتكرة, وعليه فقيام مشروعات ناجحة يزيد من عمليات البيع والشراء, ويساعد على ضخ 

 1المزيد من الأموال في السوق مما يسهم في توفير فرص العمل بشكل أكبر.

 لمانح الامتياز ثانياا: أهم المزايا المتحققة

 لسريع: التوسع والانتشار ا -1

وسع ى التيمكن القول أن الميزة الرئيسيـة للنشاط الذي يعمل بنظام الامتياز هي القدرة عل

ي دربة يؤدة الموالانتشار بشكل سريع, ومن المعلوم أن عدم توفر رأس المال إلى جانب شح الأيدي العامل

لوب مال المطأس الراط, لكن الممنوح له في نظام الامتياز يقوم بتوفير إلى البطء في التوسع وانتشار النش

في  والتوسع نتشاروالعمالة اللازمة, وعلى المانح أن يقوم بالتدريب المطلوب, وبالتالي تسهُل عملية الا

 النشاط.

في ترغب ياز وولو افترضنا أن شركةً مشهورة في المملكة العربية السعودية لا تعمل بنظام الامت

 ارين:توسعة النشاط دون أن يكون لديها الأموال الكافية لذلك, ففي هذه الحالة تكون أمام خي

 ك في اللجوء إلى أحد البنوك للحصول على المال ، في مقابل رهن أصولها للبن

 حال الموافقة, وما يترتب على ذلك من التزامات مادية لصالح البنك.

  ,تتـاب ويكون ذلك عن طريـق الدعوة إلى اكأن تقوم الشركة بزيادة رأس مالها

د الجد عـام، لكنها في هذه الحالة سوف تتنازل عن جزء من إدارة نشاطها، فأصحاب الأسهم

، ما سيكون لهم آراء ومصالح ربما تكون مختلفة عن مرئيات ومصالح صاحب النشاط الأصلي

 يؤدي إلى تضارب المصالح.

عقدة ويكتنفها الكثير من المعوقـات والمشـاكل, ويمكن ومن هنا نجد أن توسع الشركة عملية م

الاستنتاج مما سبق أن نظام الامتياز يمُكّن الشركة من توفير رأس المال عن طريق المستثمرين الجدد من 

داخل البلاد أو خارجها، ويقومون في الغالب بسداد جزء ضخم من رأس المال المستثمر من أموالهم 

 2ئهم للبنـك بنسبـة محدودة.الخاصة مع إمكانية لجو

م للحرص الامتياز هم في الحقيقة لا يتبعون مانح الامتياز, الأمر الذي يدفعه مالكو مشروع -2

ب لتي تتطلدة, اعلى نجاح المشروع, الأمر الذي يساعد المانح في التغلب على صعوبة إدارة الفروع الجدي

 جهداً كبيرًا ورقابة ومخاطر بالإضافة لرأس المال.

لمانح الامتياز موقع مريح فيما يتعلق بتوزيع الصلاحيات والمسؤوليات تجاه الآخرين، لأن  -3

صاحب الامتياز يدير المشروع كصاحب لشركة مستقلة، بالتالي فإنه يتحمل مسؤولية أفعاله، وعملاء 

الامتياز يعمل  صاحب الامتياز لن يطالبوا مانح الامتياز مباشرة بأية حقوق، حتى من اداركهم بأن نظام

 3ككيان واحد في تكوينه.

لا شك أن نجاح الامتياز يؤدي لزيادة المبيعـات, وبالتالي زيادة إيرادات المشروع, ما يعني  -4

زيادة الأرباح، إلى جانب حصول مانح الامتياز على نسبة من حجم المبيعات فضلًا عن هذه الأرباح، 

ى حصوله على دخل مستمر من صاحب الامتياز بموجب ويزيد ذلك من السمعة والانتشار، إضافة عل

ً أم لا، ويعتبر ذلك ميزة إيجابية لمانح الامتياز, وإن كانت  العقد بغض النظر عما إذا كان يحقق أرباحا

سلبية على الممنوح له, إلى جانب الفوائد المتحققة لطرفي العقد نتيجة لانضمامهما للجمعيات والهيئات 

                                                           
 38البشتاوي, دعاء طارق بكر, مرجع سابق, صفحة  1

رفة التجارية والصناعية بالرياض, الاستثمار بنظام مركز الدراسات والتطوير بالتعاون مع مركز تنمية المنشآت الصغيرة والمتوسطة, الغ 2

 19-18( صفحة 2016الفرنشايز )الامتياز التجاري(, الطبعة الثانية, )

 9-8(, صفحة 2021مركز البحوث والدراسات, الغرفة التجارية الصناعية بأبها, الامتياز التجاري ) 3
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بتحسين وتطوير الأنشطة لأعضائها, مع وضع القواعد المنظمة بينهما, إلى جانب الدولية, التي تهتم 

 محافظتها على المساواة بين الممنوحين لدى المانح الرئيسي.

السمعة : من المعلوم أن حق الامتياز الممنوح من شركة لأخرى, يعني افتتاح منفـذ جديد  -5

غرافية جديدة لتلك الشركة, ونتيجة لذلك فإن سمعة للشركة المانحة, ما يعني عملاء جدد في منطقة ج

الشركة واسمها سينتشران وتكتسب المزيد من العملاء في هذا المنفذ الجديد, وهذا بلا شك في مصلحة 

 1المانح.

 ثالثاا: أهم المزايا المتحققة لصاحب الامتياز:

 المخاطر المتدنية: -1

سبة فشل ل, وننظام الامتياز ينطوي على مخاطر أقيتفق معظم الخبراء على أن إدارة نشاط قائم ب 

شكل  ابق له باجح سنأقل, وربما يكون هذا الأمر بديهياً, إذ أن مشروع الامتياز ما هو إلا امتداد لمشروع 

لخمس سنوات ( ممن عملوا بنظام الامتياز أثبتوا نجاحهم خلال ا%95ما, وتشير الاحصائيات إلى أن ) 

 اية مشروع مستقل تزيد من احتمال فشله.  الأولى, بينما تكون بد

 لى مشروع مؤسس بشكل جيد:عالحصول  -2

م يتم للمستقـل ـاط اإن مانح حق الامتياز يكمن نشاطهُ في تقديم سلعة أو خدمة يتم بيعها بنجاح, أما النش

 تجريبه من قبل, وهناك ثلاثة عوامل تشير بوضوح إلى مدى نجاح نشاط الامتياز، وهي:

 سنوات الخبرة للمانح و الممنوح في الوحـدات القائمة. عدد 

  .أنشطة الامتياز القائمة في ذات المجال 

 يمكن عدد الوحـدات التي فشلت سواء عن طريق المانح أو الممنوح، وهذه المعلومات 

 (.UFOCالحصول عليها من بيان الشفافية )

 خبرة مانح حق الامتياز: -3

الامتياز خبرة الفريق الإداري, ومما يساهم في تكوين هذه الخبرة مما يساهم في نجاح مشروع 

التدريب والمتابعة المستمرة من المانح, والتطوير والتحسين المستمر للمنتج أو الخدمة, وغالباً ما يقوم 

المانح بتطوير نظم وأساليب التشغيـل والتي تعود بالفائدة عليه وعلى صاحب الامتياز, إلى جانب 

ت الإدارية والإدارة المحاسبية, والتي يساهم المانح في توظيفها بشكل جيد, يستفيد صاحب التسهيلا

الامتياز من التدريب النوعي والمستمر من المانح, وعليه لا يشترط أن تكون له خبرة كبيرة في هذا 

 2المجال.

 الوفرة الكبيرة للإنتاج:  -4

 وة فيل المثال, تعطيها مزيداً من القإن وجود عشرة فروع أو أكثر لسلسة مطاعم على سبي

ك فرع ن هناالحصول على البضـائع والتوريـدات المهمة واللازمة من المورديـن بسعر  أقل مما لو كا

 ةتجدر الإشار واحد فقط يقوم بشرائها, وهذا يؤدي لخفض تكاليف التوريد وزيادة القدرة على المنافسة,

 راء البضائع والتوريدات من مصادر خارجيـة.إلى أن معظم اتفاقات الامتياز تمنع ش

 خطة العمل: -5

سعـة ة وتويقوم مانحو حق الامتياز غالباً بمسـاعدة الممنوحين في وضع خطط العمل بهدف تنمي

يها رف علأنشـطتهم، ورسم الخطوط العريضة لهذه الخطط والتي غالباً ما تكون عناصر تشغيلية متعا

 هذه الخطط ينبغي تعديلهـا لتتناسب مع متطلبات الممنوح.للمانح، كما أن بعض العناصر 

 دعم انطلاق النشاط: -6

                                                           
مرجع سابق صفحة  مركز الدراسات والتطوير بالتعاون مع مركز تنمية المنشآت الصغيرة والمتوسطة, الغرفة التجارية والصناعية بالرياض, 1

20 

 9مركز البحوث والدراسات, الغرفة التجارية الصناعية بأبها, مرجع سابق, صفحة  2
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ك مدراء ن هناغالباً ما يواجه النشاط الجديد الكثير من المشكلات والصعوبات في بدايته،  ويكو

ل, اذا المجهة في كثيرين ممن يملكون الخبرة الجيدة في تجاوز عقبات البدايات, لما لديهم من تجارب سابق

عدته مسـا ولا شك أن المانح لديه الكثير من الخبرات المتراكمـة في هذا المجال والتي جنـاها من

ن الجهد ثير مكللممنوحين عند بداية نشاطهم, ولا شك أن هـذه الخبـرة الهامة والمعتبرة تقوم بتوفير 

 .والمال الوقت على الممنـوح خصوصًا إذا ما تمت مقارنته بالنشاط المستقـل

 المساعدات التسويقية: -7

يرافق الامتياز العديد من المزايا التسويقية التي يقدمها المانح, فضلًا عن الخطط الترويجية 

والتسويقية المتخصصة والتي تكون على مستوى عال  من المهنية, وتسرّع من العمليات التنموية التي 

 1ود بالفائدة على جميع الممنوحين.توسع حصته في السوق المحلي والإقليمي والدولي, مما يع

 رابعاا: أهم المزايا المحققة على مستوى الدولة الممنوح لها:

ية ملة المحلار يساعد على النماء الاقتصادي والتجاري, فهو يساهم في تشغيل الأيدي العاهذا الاستثم -1

 وحل أزمة البطالة, وزيادة الانتاج المحلي.

, والصغيرة خارج الدولة, ما يعني زيادة الاستثمار في المشاريع المتوسطةليقلل نسبة تسريب السيولة  -2

 و الخدمةنتج أويشحذ همم الشركات المحلية لترتيب أوراقها حتى تتمـكن من المنافسة برفع جودة الم

 المقدمة للمستهلك, وبسبب هذا التطور يتم تداول المنتج المحلي عوضًا عن المستورد.

عاملة المحلية, من خلال التدريب الذي تتلقاه مما يساعد في رفع كفاءة القوى تطوير الأيدي ال -3

 2البشرية.

 

 المطلب الثاني: أنواع عقود الامتياز

ل ستغلاايتحقق الامتياز بأكثر من شكل أو نموذج تشترك جميعها في كونها اتفاق على كيفية 

يتفاوت لنشاط, وبيعة االوضع القائم, وتماشياً مع طالعلامة التجارية, وتعدد الأنواع ما هو إلا تأقلمًا مع 

نها تي نرى أاع الالفقه القانوني في تقسيم الأنواع, وتختلف الأنواع من تقسيم لآخر, وسيتم تناول الأنو

خل ضمن ها تدالرئيسية للامتياز في الفرعين التالين, وسنورد بعض الصور المهمة للامتياز والتي نرا

 الأنواع الرئيسية:

 والتصنيع  الفرع الأول : التوزيع       

: امتياز التوزيع  أولاا

وهو الامتياز الذي يقوم فيه المانح بصناعة المنتج بنفسه, ثم بيعه على الممنوح له صاحب 

الامتياز, الذي  بدوره يتولى تسويقه وبيعه للمستهلكين, وسمّي بهذا الاسم لاقتصار  دور صاحب الامتياز 

التصنيع, ويعُد هذا النوع خاص لبعض الأعمال التجارية التي تسعى للوصول إلى على التوزيع دون 

الأسواق الخارجية وتلك البعيدة جغرافياً عن بلد المانح, وهذا لا يعني تحرر الممنوح له من رقابة المانح; 

هذا النوع  لأن الأخير يضع المعايير التي يراها مناسبة لتحقيق أعلى قدر من التوزيع, وعادةً ما يكون

مقترناً بالحصر, أي أن صاحب الامتياز الممنوح له يكون هو الموزع الوحيد للمنتج في منطقة نشاطه, 

  3لذلك يعرف بعقد التوزيع الحصري.

ويقدم هذا النوع من الامتياز المساعدة الفنية كالإعلان عن المنتجات في مجال التسويق, وتقديم 

 4.خدمات الصيانة وتوفير قطع الغيار

 ويكون للمانح في هذا النوع دوران أساسيان هما:

                                                           
 17-16 , مرجع سابقت الصغيرة والمتوسطة, الغرفة التجارية والصناعية بالرياضمركز الدراسات والتطوير بالتعاون مع مركز تنمية المنشآ 1

 10-9 , صفحةمركز البحوث والدراسات, الغرفة التجارية الصناعية بأبها, مرجع سابق 2

 776, صفحة 3, العدد 9د ( , المجل2021د. علي, شيماء محمد أحمد, عقد الامتياز التجاري )الفرنشايز(, المجلة القانونية جامعة القاهرة ) 3

 26البشتاوي, دعاء طارق بكر, مرجع سابق, صفحة  4
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, ويقتصر ن المانح نفسه هو مُنتج السلعة, فيكون مسؤولًا مباشرًا توزيع بضاعتهحالة أن يكو -1

 ليها.تفق عدور صاحب الامتياز على التوزيع في نطاق المنطقة الجغرافية المحددة له, بالطريقة الم

تج السلعة, فيقوم المانح هنا باختيار البضاعة, ويتفق مع منتجيها حالة ألا يكون المانح هو من -2

على خروجها للمستهلكين حاملة العلامة التجارية للمانح, ثم يتولى بعد ذلك الممنوح له صاحب الامتياز 

  1بتوزيعها حسب الاتفاق بينه وبين المانح.

 ثانياا: امتياز التصنيع

الأسرار الفنية المتعلقة بصناعة معينّة, وعليه يتلقى صاحب هو امتياز يعتمد بشكل أساسي على نقل 

الامتياز حزمة من المعارف التقنية والتجارية والصناعية والتكنولوجية والتسويقية, المتعلقة بسلعة معينة 

ينتجها مانح الامتياز, حتى يتسنى للمتلقي الممنوح صناعة المنتجات بطرق مماثلة, باتباع الطريقة 

وعادة يكون محل هذا العقد الترخيص باستغلال براءة الاختراع أو  2ت رقابة وإشراف المانح,الأصلية تح

حق حقـوق الملكية الصناعية; لأن المانح يكشف لصاحب الامتياز الممنوح له الأسرار الصناعية المتصلة 

بالإنتاج للمنتجات المحددة في العقد. وينتشر هذا النوع من الامتياز في صناعات عدةّ, وعلى رأسها 

 3ئة المياه الغازية كعقود شركة كوكاكولا الأمريكية.صناعة تعب

  الفرع الثاني: الخدمات والمختلط        

: امتياز الخدمات  أولاا

نتج و المأهو عقد الامتياز الذي يستطيع من خلاله صاحب الامتياز الممنوح له تقديم السلعة 

هذا  لسماح فييتم افقاً لتعليمات المانح, باستغلال العلامة التجارية و الاسم التجاري وعلامة الخدمة, وف

حددها لتي ياالنوع  للممنوح له باستعمال العلامة ووضعها على المنتجات, وفق المعايير والمواصفات 

نوع ي هذا الفتياز المانح صاحب العلامة التجارية, مقابل أجر يتلقاه من الممنوح له, فلا يقوم صاحب الام

ع ثل القطاانح مزيعه, إنما يقدم الخدمة بذات الأساليب التي يستخدمها المبإنتاج المنتج بنفسه ولا تو

 الفندقي.

 ( من مجمل مشاريع الامتياز في الولايات المتحدة%80ويشكل امتياز الخدمات نحو ) 

 الأمريكية, وهو ما يعكس بطبيعة الحال أهمية هذا النوع في قطاع الخدمات.

 ثانياا: الامتياز المختلط

القول أن الامتياز المختلط مزيج من الأنواع الثلاث السابقة أو بعضها, فيمكن أن يمكن أن 

 4يتضمن تصنيع وتوزيع وخدمات في آن واحد. 

ور أو نما صإضافة إلى ما سبق يوجد عدة صور من عقود الامتياز لا نعدُهّا أنواعًا مستقلة, إ

أن  ية رأينالسعودارواجها في المملكة العربية نماذج من أنواع عقود الامتياز الرئيسية السابق ذكرها, ول

 نذكرها بالاسم المتعارف عليه تجارياً في السوق أو عند القانونيين على النحو التالي:

 عقد البنيان التجاري: -1

نح, للما في هذا الشكل من عقود الامتياز يكون الهدف منه ترويج العلامة التجارية التابعة

ا مانح غالبً  يعتادون على طلب الخدمات التي تحمل العلامة التجاري, فيلجأ وتعريف العملاء بها, حتى

 .تهصول لغايل الوالامتياز لإبرام عدد كبير من عقود الامتياز لمشاريع, قد يصل عددها لعدة آلاف في سبي

ويظهر كل مشروع في سلسلة كبيرة من المشروعات، جميعها تستخدم اسم المانح وعلامته 

قدم كل مشـروع منها خدمـات أو سلعاً متماثلة من حيث الأنواع والأشكال والمواصفات؛ لأن التجارية، وي

                                                           
 32 رجع سابق, صفحةمالهيدوس, عائشة إبراهيم,  1

 775 رجع سابق, صفحةمد. علي, شيماء محمد أحمد,  2

 26 رجع سابق, صفحةمالبشتاوي, دعاء طارق بكر,  3

 778 رجع سابق, صفحةمد. علي, شيماء محمد أحمد,  4
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تقديمـها وإنتاجهـا يخضع لرقابة موحدة من مانح الامتياز، والذي بدوره يحدد لهذه المشروعات الممنوح 

ناحية القانونية لها الامتياز نماذج قياسية ومواصفات موحدة، وعلى الرغم من استقلال كل مشروع من ال

عن الآخر، إلا أن جميع المشروعات تبدو وكأنها شبكة واحدة أمام الجمهـور; كونها تستخدم بشكل  دائم 

اسم المانح وعلامته التجارية، كمحاولة لترسيخها في أذهان المستهلكين ويستخدم هذا النوع من الامتياز 

رجر كينج وماكدونالدز وبيتزا هت، وكذلك في أنشطة كثيرة، أهمهـا المطاعم مثل مطعم كنتـاكي وب

 1.مكاتب تأجير السيارات مثل بدجـت

ليه عطلق يُ ونرى أن القرب الشديد لهذا الشكل من عقود الترخيص باستعمال العلامة التجارية، 

ع  ي الأنواكره فأحياناً من البعض عقد الترخيص, لكنه في الحقيقة أحد أشكال امتياز الخدمات الذي تم ذ

 و تصنيع.أوزيع تالرئيسية, لما يتضمنه محل هذا العقد من تقديم خدمات للمستهلكين, ولعدم انطوائه على 

 الامتياز الاستثماري: -2

يتم الاتفاق في هذا الشكل على استثمار مؤسسة بأكملها, بما في ذلك استراتيجية طبيعة العمل 

ة وغيرها, ويظهر هذا الشكل بكثرة في والإعلانات فضلًا على سرية المعلومات وأساليب التقني

 ونرى أن هذا الامتياز صورة من صور امتياز الخدمات. 2المؤسسات العلمية كالمدارس والجامعات,

 امتياز المنطقة: -3

أو ما يعرف بالامتيـاز الإقليمي، والذي يهدف إلى تغطية نطاق جغرافي كبير، عن طريق إنشاء 

أو المتاجر بشكل متعاقب خلال مدة متفق عليها, ويشبه في ذلك امتياز  عدد من المشاريع أو أماكن البيع

 ويعتمد هذا النموذج على صورتين:  3البنيان,

, ويقوم متيازويرتبط فيه المانح مباشرة بالممنوح له صاحب الا الأولى امتياز اتفاقية المطور:

هو  ي قاملتي تحصل عليها والتالأخير بتطوير العمل في المنطقة المسندة إليه, ويتملك المعرفة ا

  .بتطويرها, ولا يجوز له منح امتياز فرعـي لطرف ثالث وهو ما يسمى بالامتياز من الباطن

يقوم المانح بمنح الممنوح له صاحب الامتياز الحق في منح الامتياز  الثانية الامتياز الرئيس:

لاستثمارية المحتملة في مناطق جغرافية لطرف ثالث يسمى الممنوح له الفرعي، للقيام باستغلال الفرص ا

أكبر, وتنتشر هذه الصورة في الامتيازات الدولية; لعدم امتلاك دراية المانح بظروف البلد الخارجي 

 4وافتقاده للخبرة الكافية.

وعن الفرق بين الامتياز الرئيس والامتياز المطور, فقد أوضحت الهيئة العامة للمنشآت الصغيرة 

المملكة العربية السعودية على موقعها بأن نطاق الامتياز الرئيس يكون في الدولة أو والمتوسطة في 

المنطقة بأكملها, ويكون للممنوح حق منح الامتياز الفرعي, بينما في امتياز التطوير يكون الممنوح ملتزمًا 

 5بنطاق مكاني وزماني محدد دون أن يكون له الحق في منح الامتيازات الفرعية.

 

 

 بحث الثاني: منازعات عقود الامتياز التجاريالم

في هذا المبحث الهام سيتم إلقاء الضوء على منازعات هذه العقود, وحتى يتم بحث هذه 

المنازعات, كان لزامًا علينا أن نبين بدايةً التزامات كل طرف من أطراف هذا العقد وذلك في المطلب 

                                                           
 13 رجع سابق, صفحةممركز البحوث والدراسات, الغرفة التجارية الصناعية بأبها,  1

 29 رجع سابق, صفحةمالبشتاوي, دعاء طارق بكر,  2

 187 رجع سابق, صفحةمعلي, معمر,  3

  15 رجع سابق, صفحةممركز البحوث والدراسات, الغرفة التجارية الصناعية بأبها,  4

 3صغيرة والمتوسطة, الأسئلة الأكثر شيوعًا, صفحة الهيئة العامة للمنشآت ال 5

files-materials-https://franchisecenter.sa/ar/educational  
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عض النزاعات التي سيتم التطرق لها في المطلب الثاني الأول, والتي من خلالها ستتضح أشكال وأسباب ب

 من هذا المبحث.

 المطلب الأول

 التزامات أطراف عقد الامتياز التجاري

, ت المانحتزاماكما هو معلوم أن الالتزامات متقابلة للطرفين, وعليه سنتناول في الفرع الأول ال

 الامتياز:وفي الفرع الثاني التزامات الممنوح له صاحب على 

 الفرع الأول: التزامات المانح       

 :لتاليهناك مجموعة من الالتزامات تقع على عاتق المانح, يمكن إيراد أهمها على النحو ا

 الغصن الأول: الإعلام والإفصاح           

يعة طبم إلى لتزايتمثل هذا الالتزام بالإعلام والإفصاح في الفترة السابقة للعقد, ويستند هذا الا

ا رادة وفقً ه الإالعقد بشكل عام, فالعقد اتجاه إرادة الأطراف لإحداث أثر قانوني, ويتم التعبير عن هذ

ا عد ركنً لذي يُ اللقانون على شكل عقد بين شخصين أو أكثر, وتوافق إرادة الأطراف يعُبر عنها بالتراضي 

 .دداثها من خلال هذا العقجوهرياً لهذا العقد, كونها تحدد الآثار القانونية المُراد إح

وعليه فإن التزام مانح الامتياز بتقديم المعلومات المؤثرة والمتعلقة في الامتياز, يجعل الممنوح له 

على بينّة من أمره ومآله قبل إبرام العقد, خصوصًا وأنه قد لا يتمتع بالخبرة الكافية كما هو حال المانح, 

ووثائق لا سبيل للممنوح له بالوصول إليها ومعرفتها مالم يقم  بالإضافة لما يملكه المانح من معلومات

المانح بالإفصاح عنها وإعلام  الممنوح له بها, حتى لا يشوب إرادته عيباً يؤثر في رضاه, ويتجه للتعاقد 

 1على خلاف الواقع أو على غير بينة.

ح ء الممنوإعطاببرام العقد وعلى الصعيد العملي فإن هذا الالتزام يقُصد به أن المانح ملزم قبل إ

, والتي تجاريله وثيقة تسمى وثيقة الامتياز, والتي تضم معلومات عن المشروع موضوع عقد الامتياز ال

ان صاحب , عنوتتضمن بيانات مهمة من ضمنها: القيمة التجارية للاسم التجاري, كذلك العلامة التجارية

شاط, ة النطور تجارته, وعرض شبكة الامتياز ومنطقالعلامة, رأس مال الشركة, خبرة المانح مراحل ت

احب قوق صحوالقيد في السجل التجاري وغيرها, وتقدم كافة المعلومات في مسند مكتوب  يهدف لحماية 

قناع إلى جانب إمات, الامتياز الممنوح له, وتلافي النزاعات التي قد تقع مستقبلًا بشأن الجهل بتلك المعلو

 مع المانح بغية الوصول للاستثمار بينهما. الممنوح له بالتعاقد 

ة عاقديوجرى العمل على أنه لحماية حقوق أطراف العقد يلجأ الطرفان عادةً لإبرام صيغة ت

د ؤولية عنالمس مسبقة, يتم من خلالها تنظيم مرحلة التفاوض بينهما وتحدد من خلالها نطاق وجميع حالات

 قطع المفاوضات.

عتمد بشكل كبير على الفترة التي تسبق إبرام العقد، وتحدد مرحلة لذلك فإن عقد الامتياز ي

التفاوض ما إذا كان العقد سيتم إبرامه أم لا، وتحدد كذلك الآثار القانونية المترتبة على العقد في حالة 

 2إبرامه؛ لما في ذلك من إفصاح للمعلومات من قِبل المانح للممنوح له صاحب الامتياز.

يقة من وث السعودي مانح الامتياز بتزويد الممنوح له صاحب الامتياز بنسخةوقد ألزم المنظم 

ه أي لممنوح لادفع  الافصاح, وذلك قبل أربعة عشر يومًا من تاريخ إبرام الاتفاقية على الأقل أو من تاريخ

 مقابل, أيهما أسبق, ويجب أن يرُاعى في وثيقة الإفصاح ما يأتي:

 العربية. ربية، وإذا كانت محررة بغيرها فتجب ترجمتها إلى اللغةلغة العأن يتم تحريرها بال -أ
                                                           

م 2015, ) 1العدد 29الغامدي, عبدالهادي محمد, إشكاليات الامتياز التجاري في المملكة العربية السعودية, مجلة جامعة الملك عبدالعزيز, مجلد  1

 297هـ (, صفحة 1436 –

شريعة والقانون, جامعة الأزهر, (, مجلة كلية ال2020د. السليس, ماجد ين صنت, التزامات أطراف عقد الامتياز التجاري )الفرنشايز(, أكتوبر ) 2

 4915, صفحة 6, العدد 22دقهلية, المجلد  -بتفهنا الأشراف
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 لبس فيها. أن تكون واضحة لا -ب

في حال تقديم معلومات تتعلق بالأداء المالي السابق, لمانح الامتياز إلى صاحب الامتياز,  -3

 1فعليه تضمين هذه المعلومات في وثيقة الإفصاح .

 عرفة الفنية وتقديم المساعدةالغصن الثاني: نقل الم           

 أولاا نقل المعرفة الفنية 

 ،المعرفة الفنية هي مجموعـة المعلومات المتعلقة ببيع المنتجات أو تقديم الخدمات

  :بعرض المنتجات, وتتكون من مجموعة من الخصائص، تتمثل بما يلي

و يستحيل  مجهولًا, المعرفة الفنية طابعها السرية: ويكـون كل عنصـر من عناصر المعرفة -1

ه لمنوح الحصول عليه، خارج إطار العلاقات مع مانح الامتياز، والتي يجهلها صاحب الامتياز الم

 التسجيل ، لأنوالغير، وهي بذلك محميةّ بالثقة والكتمان, وهي غير خاضعة للتسجيل وذلك حفاظًا عليها

 .معناه إذاعة هذه المعرفة الفنية

نية شكل كامل, أي تكون موصوفة بصورة وافية، والمعرفة الفبمعرّفة المعرفة الفنية تكون  -2

 .لمانحاتكون عملية بمعنى أنها تتعلق بأساليب التصنيع وإجراءات البيع أو تكون كنتيجة لخبرة 

المعرفة الفنية جوهرية, تتيح للممنوح له تحقيق نتائج جيدة وتخلق له مكانة في السوق, فلا  -3

 2دتها,  ولا يشترط فيها أن تكون مبتكرة ومستحدثة.شك في أهميتها وفائ

ووفقاً لنظام الامتياز التجاري فإن مانح الامتياز يلتزم بتقديم الخبرات التسويقية والتقنية وغيرها 

 3للممنوح له, مالم يتفق كتابة على خلاف ذلك.

مراحل ة والوالطريقويكون نقل المعرفة حسب الاتفاق في العقد, حيث يتضمن آلية النقل والمكان 

والتسويق  الدعاية , أماالزمانية, فتدريب العاملين على سبيل المثال يكون بعد إبرام العقد وقبل تنفيذ النشاط

التدريب ولعمل اوالإعلان فتكون بعد إبرام العقد وبعد التنفيذ الفعلي, أما التحسينات الفنية وتطوير 

 نهاية العقد.المستمر فإنها تكون طوال فترة النشاط حتى 

 ثانياا تقديم المساعدة

 الممنوح متيازويقصد بالمساعدة في هذا السياق المساعدة التقنية التي يقدمها المانح لصاحب الا

دة لمساعاله, على المستوى التقني والفني, ووضع الأساليب والوسائل اللازمة تحت تصرفه, وتعتبر 

 التقنية الوجه المتحرك للمعرفة الفنية.

 ل هذه المساعدة التي يقدمها المانح ما يلي:وتشم 

 عداد برامج التدريب على البيع وخدمات ما بعد البيع.إ -1

 ة, وتحسين السلع.تجديد الأجهز -2

 وصية باعتماد نظام محاسبي معين.الت -3

 ختيار مقرّ المحل الذي سيباشر فيه النشاط.ا -4

 نشاط من خلاله خبرته السابقة.لإرشادات المتعلقة في تحديد مواعيد بداية الا -5

 قامة اللقاءات بشكل دوري لضمان تحقيق ما سبق وتجاوز العوائق إن وجدت.إ -6

 في  تجدر الإشارة إلى أن هذه المساعدة لا تكون مجانية, إذ تكون بمقابل يتم إدراجها

 4العقد كمصاريف واجبة الدفع مقابل هذه الخدمات.

 

 بمثابة مساعدة تقنية, في ثلاث حالات هي: وعليه يعُد عقد المعرفة الفنية

                                                           
 المادة السابعة, نظام الامتياز التجاري 1

 786د. علي, شيماء محمد أحمد, مرجع سابق صفحة  2

 المادة الثامنة, الفقرة الرابعة, نظام الامتياز التجاري    3

 54-53مرجع سابق البشتاوي, دعاء طارق بكر,  4
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 ذا كانت المعرفة الفنية تتضمن تقديم معلومات معروفة.إ -1

 ذا تضمن عقد المعرفة الفنية القيام بعمل.إ -2

 .1إذا نصّ العقد أنه في حالة الانتهاء من المساعدة تبقى حقاً مكتسباً للممنوح له -3

 لعلامةتخدام االغصن الثالث: الترخيص باس           

 وفقاً لنص المادة الثامنة من نظام الامتياز التجاري السعودي الفقرة الأولى:

حديد بما يأتي: ت -تابة مع صاحب الامتياز على غير ذلككما لم يتفق  -"يلتزم مانح الامتياز 

 الحقوق الممنوحة لصاحب الامتياز في شأن الامتياز".

ناصر عل أحد النظامي للمانح بالترخيص للممنوح له باستعماويتضح من المادة السابقة الالتزام 

 ز.الامتيا عقود الملكية سواء الصناعية أو التجارية, ويعُد ترخيص العلامة التجارية الأكثر رواجًا في

 : ويرتبط في الالتزام بالترخيص لاستعمال الملكية التزامات أخرى غايةً في الأهمية

علامة مايتها من أي اعتداء, وعليه كمالك شهادة تسجيل الاتخاذ أي إجراءات ضرورية لح• 

 ضمان الاستحقاق وعدم التعرض من الغير, أي خلوها من أي نزاع .

عتداء من الا تمكين صاحب العلامة الممنوح له من الاستغلال النافع لها, فعبء حماية العلامة• 

ى داء علإخطار المانح إذا وقع اعتيكون على عاتق مالكها, وعليه لا يترتب على الممنوح له سوى 

 العلامة.

سوم ج والرنقل العلامات الفارقة لتمييز الخدمات أو السلع موضوع العقد, كالشعار والنماذ• 

 الصناعية.

التزام  حقيقةونلفت النظر إلى أن التزام المانح بالترخيص للممنوح له صاحب الامتياز هو في ال

 التزامه بعدم الاعتداء من الغيربتحقيق نتيجة, في حين التزامه أن 

 2هو التزام ببذل العناية, لكنها عناية مشددة عن الشخص المعتاد; كونه تاجر محترف. 

 الغصن الرابع: الضمان           

كافة  ق علىلا تقتصر الأحكام العامة للضمان على عقد البيع، بل هي أوسع من ذلك; كونها تتطب

 ن يضمنواجب قانوني على أطرافها, وفي عقد الامتياز فمن الطبيعي أأنواع عقود المعاوضة، فهو 

لمشتركة لحة االمانح لصاحب الامتياز السلع والبضائع والخدمات وكيفية استعمالها، لما فيه خير للمص

 بينهما.

أما الأساس القانوني لهذا الضمان، فيقول الدكتور محمود الكيلاني "هو ذات الالتزام بتسليم  

ر مملوك للغير وليس لأحد حقوق عليه، وتمكين المتلقي من الاستمتاع بحيازة هادئة مستقرة شيء غي

 3ونافعة"  وهذا الضمان قد يكون قانونياً أو مشروطًا.

 أولاا الضمان القانوني

ليه لنص علسمي هذا الضمان بهذا الاسم كون واجب الوفاء به يكون بحكم القانون، دون الحاجة 

ن عناصر عقد مض الأساس من عقد الامتياز هو تمكين الممنوح من الانتفاع بمحل هذا الفي العقد, فالغر

وعليه  ادئة،هملكية فكرية ومعرفة, أو ما يسمى بعناصر الشهرة,  والحق باستغلال هذه العناصر بصورة 

ة المضمون لحقوقيمتنع مانح الامتياز القيام بأي عمل من شأنه أن يحول دون استعمال الممنوح له لتلك ا

 .بموجب عقد الامتياز التجاري

ويكون التعرض للحقوق مادياً، كما لو استثمر مانح الامتياز نفسه في منطقة نشاط صاحب 

الامتياز، على الرغم من وجود شرط الحصرية، حينها يتوجب عليه إيقاف استثماره هذا وتعويض 

                                                           
 4919د. السليس, ماجد بن صنت, مرجع سابق صفحة  1

 4917د. السليس, ماجد بن صنت, مرجع سابق صفحة  2

 128 - 127م, صفحة 1995الكيلاني, محمود, عقود التجارة الدولية في مجال نقل التكنولوجيا, الطبعة الثانية, دار الفكر العربي  3
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ق المنظم السعودي لهذا الشأن حينما دعى الممنوح له بموجب الالتزام بضمان التعرض المادي, وقد تطر

إلى عدم ممارسة أي نشاط مماثل لنشاط صاحب الامتياز الممنوح له من قِبل أي منشأة في المنطقة 

الجغرافية المحددة في اتفاقية الامتياز، أو منح الحق للغير في ذلك، خلال مدة سريان اتفاقية الامتياز بين 

  1الطرفين.

اجهة التعرض قانونياً بادعاء حق على أحد عناصر الملكية الفكرية في موويمكن أن يكون 

 .صاحب الامتياز، فيمثل ذلك عائقاً حينها لاستغلال صاحب الامتياز  للعناصر محل العقد

وفي حالة الاعتداء من قِبل الغير على براءة الاختراع أو العلامة التجارية التي يتضمنها العقد 

ة باتخاذ كافة الإجراءات القانونية لرفع هذا الاعتداء, فله مثلًا رفع دعوى التقليد في فعلى المانح المبادر

 2حال كان الاعتداء بتقليد العلامة; كونه مالك الحق فتثبت له الصفة في الدعوى, فلا ترفع من غيره.

 الفرع الثاني: التزامات الممنوح له صاحب الامتياز       

ها كأحد فاء بزامات أخرى على صاحب الامتياز الممنوح له, وعليه الويقابل التزامات المانح الت

ى ي تقع علت التأطراف العقد كونه يرتب التزامات متقابلة كقعد معاوضة كما أسلفنا, ومن أهم الالتزاما

 عاتق صاحب الامتياز الممنوح له ما يلي:

 الغصن الأول: استغلال العلامة التجارية           

عقد الامتياز يهدف إلى نشر منتجات وبضائع تحمل علامة تجارية يرُاد توسيع  لا شك في أن

دائرة رواجها, وذلك عن طريق منح صاحب الامتياز حق التسويق الاقليمي أو الجغرافي المحدد في 

العقد, والذي يحاول جاهداً على جلب العملاء, وكسب ثقتهم والحفاظ عليها, وما يحقق ذلك هو التزام 

ي باستعمال العلامة التجارية, وهو التزام وحق في نفس الوقت, حيث يلتـزم باستعمال العلامة المتلق

التجارية حسب الاتفاق ليتمكن من تحقيق أهداف الاستعمال, من المهم إدراك أن استغلال العلامة يعمل 

تعمالها لا على حمايتها من سقوط ملكيتها, خصوصًا تلك التشريعات التي تثبت ملكية للعلامة باس

بتسجيلها, ولا يكفي مجرد استغلال العلامة بالطريقة التي يراها الممنوح له لتبرأ ذمته, بل يجب أن يكون 

الاستغلال وفق ما يمليه المانح على صاحب الامتياز من ارشادات ونصائح للوصول لتجانس بين فروع 

 3 .والمحافظة على وحدة صورة العلامة في السوق الشبكة

ما ه والتزالممنوح يعُد استغلال جميع حقوق المعرفة التقنية والفنية والملكية الصناعية حق للكذلك 

ام به لذي قاعليه; لأن المقابل الذي يتحصل عليه المانح يتوقف على حجم الإنتاج ومقدار الاستغلال 

عرض يلها ستغلاصاحب الامتياز, ومن مصلحة هذا الأخير استغلال العلامة حتى تزداد شهرتها، وعدم ا

 .جيلليس التسولكية مالكها لجزاء السقوط لعدم الاستعمال في التشريعات التي تعتدّ بالاستخدام لإثبات الم

وفي حال كان محل عقد الامتياز براءة اختراع, فمن مصلحة مالكها أن يتم استخدامها من قبل 

عن طريق الترخيص الإجباري  المرخص له; لأن عدم استخدامها يجعلها عرضة للاستخدام من الغير

 4وفق شروط معينة.

 يلي: ن كماوقد نظّم نظام براءة الاختراع لدول مجلس التعاون لدول الخليج العربية هذا الشأ

, لس جمفإنه يجوز ل إذا لم يقم مالك براءة الاختراع باستغلاله أبداً, أو استغله على وجه غير كاف 

 وط التالية:الإدارة منح ترخيص إجباري وفقاً للشر

                                                           
 امنة, نظام الامتياز التجاري   المادة الثامنة, الفقرة الث 1

 94د. السليس, ماجد بن صنت, مرجع سابق, صفحة 2

 55شتير, بلقاسم, مرجع سابق, صفحة  3

 4924د. السليس, ماجد بن صنت, مرجع سابق, صفحة  4
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 ضيّ ثلاث سنوات على الأقل منذ منح البراءة.م -1

ب الترخيص بذله جهداً مناسباً للحصول على ترخيص استغلال البراءة من أن يثبت طال -2

 مالكها.

 ياً.ألا يكون الترخيص حصر -3

 ن يكون الهدف من الترخيص الإجباري سدّ احتياج السوق .أ -4

 ونطاقه, حسب غرضه. رخيصأن يتم تحديد مدة الت -5

 ح المالك تعويضًا عادلًا.أن يمُن -6

وتكمن أهمية هذا الالتزام  1أن يكون الترخيص مقتصرًا على طالب الترخيص حال صدوره. -7

في حماية استثمار براءة الاختراع والمحافظة على القيمة الاقتصادية لها, ويعُدّ ذلك خروجًا على الأصل 

 ري لصاحب البراءة.الذي يقضي بالحق الاستئثا

 الغصن الثاني: أداء المقابل المالي           

ويعُدّ هذا الالتزام جوهرياً في عقد الالتزام, ويطلق عليه )رسوم الامتياز(, وقد يكون مبلغاً يدفع 

عند إبرام العقد فيطلق عليه رسم الدخول, وقد يكون نسبة متغيرة تؤدى بشكل دوري تبعاً لنسبة المبيعات 

   2تحققة.الم

وعادةً يحدد هذا المبلغ المانح أو الشركة المانحة للامتياز, ويؤخذ في الاعتبار في تحديده حجم 

المنطقة الجغرافية التي يستأثر بها صاحب الامتياز وحجم السوق المحتمل, ونوع النشاط أو الخدمة 

سابقة لمكان النشاط واحتمالات المقدمة, ويشمل المقابل المالي ما تم تقديمه من مساعدة في الدراسة ال

    3النجاح فيه, ومعلومات الأنشطة المنافسة, وتدريب العاملين وغيرها من الأعمال  التي قدمها المانح.

م الالتزا ف هذاويحمل هذا الالتزام في طياته تبعية اقتصادية للممنوح له من قِبل المانح, ويتأل

 المالي من نوعين من العائدات:

ا جاءت عند افتتاح المشروع, ومن هن الثابت الجزافي: ويسمى رسم الدخول الذي يدفعالمقابل  -1

لعقد يعُد اانتهاء  ل بعدالتسمية, وأساس دفع المقابل هو عقد الامتياز نفسه, وعليه فإن الاستمرار بدفع المقاب

من إنما هو ليس ثد, فالنقوباطلًا; لانعدام السبب, ولا يشترط أن يكون الأداء نقدياً, يكفي أن يكون مُقوم ب

 مقابل.

لعملة ديد اوتنص بعض العقود على إمكانية إعادة تحديد رسم الدخول عند التجديد, ولابد من تح

لحالة افي هذه  مقابلإذا كان المقابل نقداً, أما لو كان عيناً فلا بدّ من وصفه من حيث النوع والجنس, فال

 يخضع لذات أحكام عقد البيع.

نسبي: ويحُسب هذا العائد بالنسبة المئوية مقابل الخدمات المقدمة, وإذا كان المقابل الثمن ال -2

الثابت يستحق في بداية العقد فإن الثمن النسبي يستحق خلال مدة تنفيذ العقد, بتحديد من الطرفين, ويعتبر 

ها, ويراعى في هذا الشأن هذا الثمن نسبياً لتعرضه للتغير والتفاوت; لتعلقّه برقم المبيعات التي يتم تحقيق

أهمية احتفاظ صاحب الامتياز الممنوح له بدفاتر الحسابات والمبيعات فهي في نهاية الأمر من الالتزامات 

 4التي تقع على عاتق صاحب الامتياز كونه تاجر. 

 الغصن الثالث: المحافظة على السرية           

                                                           
 ه 1422/  6/  10بتاريخ  28رقم م/المادة التاسعة عشر, نظام براءات الاختراع لدول مجلس التعاون لدول الخليج العربية الصادر مرسوم ملكي  1

 4072أ. د. رشوان, محمود صديق, مرجع سابق, صفحة  2

 631د. مرزوق, محمد سادات, مرجع سابق, صفحة 3

 99البشتاوي, دعاء طارق بكر, مرجع سابق, صفحة  4
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التي ينقلها المانح للممنوح له صاحب الامتياز, وتتعلق السرية في هذا الخصوص بالمعرفة الفنية 

ويتم تحديد هذا الالتزام ونطاقه في عقد الامتياز نفسه, وتصل الدقة أحياناً في العقد إلى تسمية الأشخاص 

 1الذين سيتلقون المعرفة الفنية, وتستمر فترة الحماية إلى ما بعد انتهاء العقد.

 :المعلومات السرية التجارية على وقد نصت المادة الأولى من لائحة حماية

ياً رًا تجارومة سوقد نظمت لائحة حماية المعلومات السرية التجارية هذا  الشأن, حيث تعُد أيّ معل

 في الحالات التالية:

ر متبلورة في صورتها النهائية، أو غير مكتملة بشكل واضح في أي من إذا كانت غي -1

 .املاتيها في وسط المتعاملين عادة بهذا النوع من التعمكوناتها، أو أنه من الصعب الحصول عل

 ذا كانت سريتها تعطيها قيمة تجارية.إ -2

 2إذا أخضعها صاحب الحق لتدابير معقولة للمحافظة على سريتها. -3

 الغصن الرابع: عدم المنافسة واتباع التعليمات           

قد للمصالح المشركة لهم, ومع أن الالتزام يقوم عقد الامتياز على التعاون بين أطرافه, فهو ينع

بعدم المنافسة ينشأ مع إبرام العقد, لكنه كالتزام المحافظة على السرية يستمر لما بعد انتهاءه, ومردّ ذلك 

أنه لولا العلاقة العقدية لما تسنى للممنوح له معرفة الأسرار التقنية والتجارية, وليس من العدل أن ينافس 

 3انح بما حصل عليه منه, فقيمة المعرفة في سرّيتها التي تفقد قيمتها إذا علم الغير بها.الممنوح له الم

ويشمل هذا الالتزام عدم ممارسة نشاط منافس في نفس منطقة الامتياز الجغرافية, فكما أسلفنا فقد دعى 

منشأة في المنطقة المنظم إلى عدم ممارسة أي نشاط مماثل لنشاط صاحب الامتياز الممنوح له من قِبل أي 

الجغرافية المحددة في اتفاقية الامتياز، أو منح الحق للغير في ذلك، خلال مدة سريان اتفاقية الامتياز بين 

ويلتزم صاحب الامتياز باتباع تعليمات المانح في كل ما يتعلق بإدارة نشاط الامتياز, والطرق  4الطرفين.

طرأ على البضائع والسلع والخدمات; كون هذا العقد يقوم المحاسبية والتدريب وجميع التحسينات التي ت

  5على التعاون المشترك وتحقيق المصالح المشتركة للطرفين, ففي نهاية الأمر هي مصالح غير متضادة.

 وقد ألزم المنظم السعودي صاحب الامتياز بالتالي:

ارسة سلع أو طريقة ممن يحصل على موافقة مانح الامتياز عند أي تغيير في الخدمات أو الأ -1

 أعمال الامتياز.

ير نه من تطوديم البيانات المتعلقة بأعمال الامتياز إلى مانح الامتياز والتي تمكأن يقوم بتق -2

 الأعمال, بما فيها البيانات المالية والمحاسبية.

 ز.تياانح الامتياز من تفقد المرافق المستخدمة في ممارسة أعمال ونشاط الامأن يمُكّن م -3

 6أن يحصل على موافقة مانح الامتياز عند تغيير مكان ممارسة أعمال الامتياز. -4

 

 المطلب الثاني

 منازعات عقود الامتياز

وفي هذا المطلب سنناقش في فرعيه, طرق تسوية المنازعات, ونستعرض نماذج لنزاعات 

 عرضت على المحكمة التجارية, وما توصلت إليه للفصل فيها.

                                                           
 190علي, معمر, مرجع سابق, صفحة  1

 ه 25/3/1426وتاريخ  3218المادة الأولى, لائحة حماية المعلومات التجارية السرية الصادرة بقرار وزير التجارة والصناعة رقم  2

 4928د. السليس, ماجد بن صنت, مرجع سابق, صفحة  3

 المادة الثامنة, نظام الامتياز التجاري  4

 4929د. السليس, ماجد بن صنت, مرجع سابق, صفحة  5

 المادة التاسعة, نظام الامتياز التجاري 6
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  الأول: طرق تسوية النزاعات لفرعا       

تسوية النزاعات بمعنى إنهاءها قد تكون ودية كما هو الحال في الوساطة والتوفيق وغيرها, وقد 

تكون التسوية قضائية ومؤسسية, وذلك عن طريق حكم القضاء بما فيه الصلح القضائي, وقد يستعيض 

  1يلة لتسوية النزعات.الأطراف عن ذلك وعندها يتم اللجوء إلى التحكيم كوسيلة بد

  الغصن الأول: القضاء           

قوم زدوج, فيء الممن المعلوم بأن التنظيم القضائي في المملكة العربية السعودية يأخذ بمبدأ القضا

داري ) ء الإعلى وجود جهتين قضائيتين تتوليان الفصل في المنازعات, جهة القضاء العام وجهة  القضا

نازعات اء الموالقضاء العام في هذا السياق يختص بالنظر في كافة المنازعات باستثنديوان المظالم(, 

 الإدارية التي يختص بها ديوان المظالم.

ولأن القضاء العام صاحب الولاية العامة بالفصل في كافة القضايا فقد تم إنشاء خمس محاكم  

مالية والمحاكم الجزائية ومحاكم الأحوال متخصصة وهي المحاكم العامة والمحاكم التجارية والمحاكم الع

  2.الشخصية, وتختص هذه المحاكم في نظر النزاعات حسب طبيعة النزاع

وتختص المحاكم التجارية في نظر النزاعات الناشئة عن عقود الامتياز; كونها من العقود 

ت العقود التجارية، إذا التجارية, حيث تختص المحكمة بالنظر في الدعاوى المقامة على التاجر في منازعا

  3كانت قيمة المطالبة في الدعوى تزيد عن مائة ألف ريال.

هة جلاية ويمكن تعريف المحكمة التجارية: بأنها محكمة من محاكم الدرجة الأولى التابعة لو

نصوص هو م القضاء العام، والتي تختص بالفصل في الدعاوى والمنازعات التجارية المختلفة وفقا لما

 في النظام.عليه 

ولأن طبيعة الأحكام الصادرة من المحاكم التجارية أحكامًا ابتدائية فإنه يجوز الاعتراض عليها  

 4أمام محكمة الاستئناف; تطبيقا لمبدأ التقاضي على درجتين الذي تبناه النظام السعودي.

 ذلك فيما يخص الاختصاص النوعي, وفيما يتعلق بالاختصاص المكاني فقد نظمه نظام

المرافعات الشرعية, فينعقد للمحكمة التي يقع في نطاق اختصاصها مكان إقامة المدعي عليه, فإذا لم يكن 

 5له مكان إقامة في المملكة فينعقد الاختصاص للمحكمة التي يقع في نطاقها مكان إقامة المدعي.

محكمة, م الع أماولا يمكن إغفال أن النزاع بين الأطراف قد ينتهي بالصلح حتى بعد قيام النزا

مادة وتنظم منصة ) تراضي ( الصلح القضائي عن طريق الإحالة إلى مكاتب متخصصة, وقد نظمت ال

صالحة ب المالثانية من قواعد المصالحة على موقع منصة تراضي ذلك حينما ذكرت أن الإحالة إلى مكات

 تكون في حالتين:

 ذا أحُيلت المنازعة إليها من المحكمة.إ -1

أحُيلت المنازعة إليها  من أطرافها أو أحدهم ابتداءً، أو حتى بعد البدء في نظرها في أي إذا  -2

 6مرحلة تكون عليها من مراحل الدعوى.

 الغصن الثاني: التحكيم           

                                                           
لعدد آل سعيدي, خالد علي حسن, الوسائل البديلة لتسوية مناعات عقد التجارة الإلكترونية, مجلة روح القوانين, كلية الحقوق, جامعة جازان, ا 1

 1140, الجزء الثاني, صفحة  2022المائة, إصدار اكتوبر 

 ه 19/9/1428بتاريخ  78رقم م/ نظام القضاء, الصادر بمرسوم ملكي 2

 ه 14/8/1441بتاريخ  511المادة السادسة عشرة, الفقرة الثانية, نظام المحاكم التجارية, الصادر بقرار مجلس الوزراء رقم  3

 121ه, صفحة 1435,   ذو القعدة 66د. مخلوف, احمد صالح, الاختصاص النوعي للمحاكم التجارية, مجلة العدل, العدد  4

 ه 22/1/1435( بتاريخ  1ادة السادسة والثلاثين, نظام المرافعات الشرعية الصادر بمرسوم ملكي رقم ) م/الم 5

  rules-https://taradhi.moj.gov.sa/page/reconciliationانظر موقع منصة تراضي  6
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التحكيم: هو نظـام لتسـوية النزاعـات, يرتكز على اتفـاق يعهـد بمقتضاه مهمة الفصل في النزاع 

أشخـاص لا ينتمـون الى القضـاء العـادي, ويطلق على  هؤلاء الأشخاص وصف إلى شـخص أو 

 1المحكمين, ويكون من شأن اللجوء إلى التحكيم استبعاد اختصاص المحاكم العادية للنظر في النزاع.

ي فصل فقد يتفق أحياناً التجار على اللجوء إلى التحكيم لأسباب عدةّ, من ضمنها سرعة ال

شرط  ي وهيوء إلى التحكيم يكون من خلال ثلاث صور نص عليها نظام التحكيم السعودالنزاعات, واللج

 :التحكيم, مشارطة التحكيم, شرط التحكيم بالإحالة, ويرتب اتفاق التحكيم أثرين هامين

 .أولًا: الأثر الإيجابي ويكمن في ثبوت الاختصاص لهيئة التحكيم بالفصل بالنزاع

في عدم اختصاص المحكمة التجارية بالفصل في ذات النزاع. وقد نظم  ثانياً: الأثر السلبي ويكمن

نظام التحكيم السعودي هذا الخصوص حينما أوجب على المحكمة التي يرُفع إليها النزاع الذي يتضمن في 

شأنه اتفاق تحكيم, أن تحكم بعدم جواز نظر الدعوى إذا دفع المدعى عليه بذلك, قبل الخوض في 

 2الدعوى.

يجب التمسك باتفاق التحكيم قبل الدخول في موضوع الدعوى أمام المحكمة التجارية; لأنه وعليه 

 3من الدفوع الشكلية. 

 واشترط نظام التحكيم السعودي على شروط يجب أن تتوفر في هيئة التحكيم:

أن يكون كامل الأهلية, وأن يكون حسن السيرة والسلوك, وأن يكون حاصلًا على الأقل على 

جامعية في العلوم الشرعية أو النظامية وإذا كانت هيئة التحكيم مكونة من أكثر من محكم فيكتفي شهادة 

 4هذا الشرط في رئيسها

حكيم ز التوفي شأن طلب التحكيم فقد نظمت ) قواعد التحكيم وقواعد الوساطة( الصادرة عن مرك

 التجاري السعودي هذا الأمر في عدة خطوات إجرائية أهمها:

اري م إلى المسؤول الإدالطرف الذي يبادر باللجوء للتحكيم ) المدعي( طلب التحكي يرسل -1

 وإلى الطرف الآخر ) المدعى عليه (.

 5تبدأ إجراءات التحكيم في اليوم الذي يتسلم فيه المسؤول الإداري طلب التحكيم  -2

من طرق الطعن, فقد وحكم التحكيم المنهي للخصومة لا يعني عدم إمكانية الطعن فيه بأي طريقة 

  6يلحق الحكم عيباً يستوجب بطلانه.

وجاء النظام السعودي مكتفياً بطعن  وحيد في حكم التحكيم يتلخص في دعوى البطلان, وذلك في 

المادة التاسعة والأربعون من نظام التحكيم حينما ذكر أنه لا تقَبل أحكام التحكيم الطعن فيها بأي طريق من 

 7دعوى بطلان حكم التحكيم وفقا للأحكام المبينة في هذا النظام طرق الطعن، عدا رفع

 

 ود الامتياز التجارية في المملكةالفرع الثاني : نماذج منازعات عق       

 ٤٤٧٠٧٢٢٨٣٨التطبيق الأول: قضية رقم 

ما تضمنه الحكم الذي أصدرته الدائرة الثالثة في المحكمة التجارية بالرياض, في القضية رقم  

هـ  والمقامة من ... ضد شركة ... حيث تتحصل الوقائع في أنه تم الاتفاق 1444لعام   4470722838

                                                           
 65-64، صفحة 2012ء, الوسائل البديلة لحل النزاعات التجارية: دراسة مقارنة، منشورات الحلبي الحقوقية، بيروت آباريان، علا 1

 ه24/5/1433بتاريخ  34المادة الحادية عشر, الفقرة الأولى, نظام التحكيم, الصادر بمرسوم ملكي رقم م/  2

 186-185د. مخلوف, احمد صالح, , صفحة  3

  607زعات الاستثمار الأجنبي, الجمعية العلمية القضائية السعودية, صفحة التحكيم في منا 4

 ه 1437المادة الرابعة, قواعد التحكيم قواعد الوساطة, المركز السعودي للتحكيم التجاري, شوال  5

الدكتوراة تخصص قانون الأعمال,  سرحاني, عبدالقادر, سلطات المحكم في خصومة التحكيم التجاري الدولي دراسة مقارنة, أطروحة لنيل درجة 6
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بين المدعي ) صاحب الامتياز ( والمدعى عليها الشركة المانحة للامتياز )مطعم(, على أن تقوم الشركة 

من نسبة  %7ة إلى نسبة ( مئة ألف ريال, بالإضاف100000بمنح الامتياز للمدعي, مقابل دفع مبلغ قدره ) 

المبيعات اليومية, وعلى ذلك جرى الاتفاق وتم تحرير العقد, وحسب المدعي أن المدعى عليها وقعت في  

التدليس; ذلك أنه لحظة إبرام العقد لا يمكنها منح الامتياز التجاري بالمخالفة لنظام الامتياز التجاري 

لمسموحة في النظام سالف الذكر في الفقرة الأولى من السعودي, وذلك أن مدة الافصاح تجاوزت المدة ا

( يوم من تاريخ إبرام الاتفاقية أو من تاريخ دفع صاحب الامتياز أي 14المادة السابعة, والمحددة بـ  )

مقابل بشأن الامتياز أيهما أسبق, مما تسبب بنشوء التزامات تعاقدية بعد توقيع العقد كالإيجار وعقود 

مالة مشغلة للمطعم وغيرها, كما أن عدم إفصاحها عن عدم قدرتها على منح الامتياز مقاولات وتجهيز ع

إخلال جوهري لو كان المدعي على علم  به لما أقدم على توقيع العقد, وبعد عدة مراسلات للمدعى عليه لم 

ب المدعي, يلتزم الأخير بالمدد النظامية المنصوص عليها ف النظام, ولم يكن لديه تجاوب سريع مع مطال

-وقد نصت المادة التاسعة عشر من نظام الامتياز على "إذا أخل مانح الامتياز إخلالاً جوهريًّا بالتزاماته 

المحددة في النظام واللائحة؛ فلصاحب الامتياز المطالبة بالتعويض عن أي  -المتعلقة بالإفصاح أو القيد

المدعي فسخ العقد المبرم بين الطرفين واستعادة  ضرر يلحق به دون إنهاء اتفاقية الامتياز" وعليه يطلب

( خمس مئة 550000( مئة ألف ريال, وتعويض المدعي بملغ  ) 100000المبلغ المدفوع وقدره )

( خمسون ألف ريال, وبعرض ما 50000وخمسين ألف ريال, إلى جانب تحمل أتعاب المحاماة بمبلغ )

خالف المادة التاسعة عشر من النظام السابق وقام بفسخ سبق على المدعى عليها كان الجواب: أن المدعى 

عقد الامتياز بموجب خطاب يستند على أسباب واهية ومفتعلة لتبرير فسخ العقد من طرفه, دون إثبات 

الضرر الذي تعرض له, كما أن الفقرة الثانية من المادة الحادية والعشرين أشارت إلى عدم سماع دعوى 

نة من تاريخ العلم بالإخلال, وعليه فإن المطالبة بالتعويض انقضت قياسًا على تعويض بعد انقضاء مدة س

 التاريخ.

ة بنظره لدائروتأسيسًا على الوقائع سالفة الذكر وحيث أن محل النزاع عقد امتياز تجاري تختص ا

 بموجب نظام المحكمة التجارية فقد حكمت الدائرة بما يلي:

 ( مئة ألف ريال100000يدفع للمدعي مبلغ )أولًا: إلزام المدعى عليه بأن 

( خمس آلاف ريال تعويضًا عن أتعاب المحاماة, 5000ثانياً: إلزام المدعى عليه بدفع مبلغ ) 

 1ورفض مطالبة المدعي بما زاد عن ذلك.

ح من لإفصاوبالنظر للحكم السابق في القضية أعلاه نجد الأثر المترتب على إغفال الإعلام وا

ال ذا الإغفهيؤدي ولامتياز, وهو ما تم تناوله كأول التزامات مانح الامتياز في هذا المبحث, جانب مانح ا

 إلى التدليس بحق صاحب الامتياز.

 

 ٤٤٧٠٢١٧٥٦٢التطبيق الثاني: قضية رقم 

تتلخص وقائع هذه الدعوى بالقدر اللازم لإصدار الحكم فيها، أنه وردت للدائرة هذه الدعوى وفق بياناتها، 

عقدت الجلسة وحضر المدعي وكالة ولم يحضر المدعى عليه ولا من ينوب عنه، وبسؤال المدعي وان

وكالة عن الدعوى، أحال إلى صحيفتها، والتي نصها: ) إنني مانح الامتياز لصاحب الامتياز، خلال الفترة 
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كة فرسان هـ، ونطاقه المكاني الرياض، وقد كان الاتفاق  أن شر9/11/1441هـ  إلى 23/1/1440من 

للسفر والسياحة لديها برنامج امتياز تجاري وتمنح اسم مستخدم وكلمة مرور على أنظمة التوزيع العالمي 

لشركات الطيران اماديوس وسيبر واسم مستخدم على أنظمة الحجوزات وقد تم منح المدعى عليه هذا 

حسب بنود العقد حيث قام  الامتياز واسم مستخدم ويقوم من خلاله بإصدار تذاكر سفر داخلي وخارجي

المدعى عليه بإصدار تذاكر واستخدام الامتياز ولم تقم بسداد المبالغ المستحقة عليها، ونشأ بسبب هذه 

( بناءً على العقد وكشف الحساب(انتهى , ثم تم 277.918.23العلاقة التجارية إلزام المدعى عليه بـ )

ه, وفي الجلسة التالية حضر المدعي وكالة ولم يحضر تحديد موعد لجلسة أخرى لسماع أقوال المدعي علي

المدعى عليه ولا من ينوب عنه، وبعد دراسة الدعوى والاطلاع على مستنداتها قررت الدائرة صلاحيتها 

للفصل فيها، وقررت الدائرة رفع الجلسة للحكم, وتم إصدار الحكم بإلزام المدعى عليه بأن يدفع لـ/ شركة 

 1(.277.918.23احة سجل تجاري رقم )...( مبلغاً قدره )الفرسان للسفر والسي

لًا عتبر إخلايها يويظهر من خلال هذه القضية أن عدم وفاء صاحب الامتياز الممنوح له بالمبالغ المتفق عل

 لإخلال.هذا امنه بالعقد, ويخول للمانح المطالبة بها وتحصيلها والمطالبة بفسخ العقد كذلك نتيجة ل

 ٤٣٩١٢٨٣١٦: قضية رقم التطبيق الثالث

( أحد 11899697وتتلخص الوقائع في أن المدعي يطالب بإلزام المدعى عليها بدفع مبلغ بـ )

عشر مليوناً وثمان مئة وتسعة وتسعون ألفاً وست مئة وسبعة وتسعون ريال، تعويضًا عن أضرار ناتجة 

التجاري الممنوح للمدعي. وبعد نظر  عن إخلال المدعى عليها بالعقد المبرم بينهما المتمثل في الامتياز

الدعوى ذكر المدعي بأنه يوجد اتفاقية امتياز بينه وبين المدعى عليها ضدها والتي تلزمها بالحصرية في 

منطقة منح الامتياز وأن يبيع ويورد منتجات العلامة التجارية لشركة تمرية للحلويات والمعجنات، وما 

الامتياز جلي ولا يحتاج إلى مزيد من بينة في مخالفتها نصوص نظام يعد إثبات إخلالها ببنود اتفاقية 

الامتياز، ويتمثل في قيام المدعى عليها بحملة تسويقية لجميع فروعها ومنتجاتها من خلال موزعيها 

المعتمدين في محافظة الجبيل، ووجود منتجاتها في أكثر من نقطة بيع وتم تقديم صور لإثبات ذلك إلى 

مقدمة من ثلاثة شهود. وجاء رد المدعى عليها بأنه لا يتصور أن تكون إرادة مانح الامتياز جانب شهادة 

قد اتجهت إلى السماح بمنافسة صاحب الامتياز في ذات منطقة الامتياز الممنوحة له للإضرار بنفسه 

نة المدعى وخسارته المالية، حيث أن شهادة الشهود وإن حققت العلم والمعاينة لكنها غير موصلة لإدا

عليها بمنح امتياز آخر في ذات المنطقة الجغرافية. وليس في هذا ما يدل على أن ذلك بموافقة المدعى 

عليها أو بسببها وعليه حكمت الدائرة برفض هذه الدعوى, وعليه حكمت الدائرة: برفض هذه الدعوى. 
ك, غير أنه لا يجب إهمال ويكرس هذا الحكم أهمية العمل بحصرية عقد الامتياز حال نصّه على ذل2

قواعد الإثبات عند الادعاء بمخالفة تلك الحصرية, فعدم القدرة على إثبات وقوع الشيء لا يعني 

 بالضرورة عدم وقوعه, والجهل بالشيء لا  يعني عدم وجوده.

 المبحث الثالث: تطبيقات عقود الامتياز التجارية في المملكة العربية السعودية

  جيل عقد الامتيازالمطلب الأول: تس
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 الامتياز في وزارة التجارة الفرع الأول : إجراءات تسجيل عقد       

لتسجيل عقد الامتياز وضع المنظم مجموعة من الإجراءات التي يجب اتباعها ونوردها على 

 :1النحو التالي

ى نموذج, علالواردة بالات ويتم ذلك على النموذج المُعدّ بعد استيفاء كافة البيانتقديم الطلب:   -1

 أن يتم ذلك خلال ثلاثة أشهر, من بداية سريان العقد بين الطرفين.

 قاً من جهات الاختصاص, مع صورة منه.يتم إرفاق العقد الأصلي مصدّ إرفاق العقد : -٢

ة, غة العربينت مكتوبة بلغة أجنبية إلى اللترجمة العقد الأصلي وجميع الوثائق إذا كاالترجمة:  -٣

 طريق مكتب معتمد مرخص له. عن

 ن السجل التجاري.إرفاق نسخة م -٤

رّ بأن رأس المال سعودي بالكامل, ويكون من صاحب طلب التسجيل, وبه يقإقرار خطي:  -٥

 ومن يملك حق التوقيع هو شخص سعودي.

 لتجارية: اشهادة من الغرفة  -٦

 وذلك لإثبات سداد رسوم الاشتراك المستحق على صاحب الطلب.

ها بأشير وبعد إصدار شهادة القيد يتقدم صاحب الطلب خلال شهر إلى مكتب السجل التجاري للت

 في سجله التجاري.

 الفرع الثاني: أهم بنود اتفاقية حق الامتياز       

: وتتضمن الأحكام العامة للعقد, ويمكن أن نشُير إلى أهم البنود محتوى الوثيقة الرئيسية لعقد الامتياز -أ

 : 2لنحو التاليعلى ا

مثلي الغرر, ومهيد: ويتم فيها تعريف الأطراف محل التعاقد تعريفاً نافياً للجهالة ومقدمة أو تم -1

 المنتجاتولعقد المتعاقدين, وكتابة وثائق التسجيل, وتتضمن كذلك تعريف موجز بنشاط الامتياز, ونطاق ا

 والعلامات التجارية.

لقبول لنص على التوافق بين الطرفين, من حيث الإيجاب واالقبول: يلي المقدمة االإيجاب و -2

عمال ي استفبينهما, والمتمثل في منح حق الامتياز من المانح للممنوح له, و بموجبه يكون له الحق 

 العلامة التجارية وشروط ممارسته.  

حصرية العقد: ويبُينّ هنا مدى حصرية الترخيص من عدمه، ويجب النص صراحةً في حال  -3

كان الترخيص حصرياً, وبيان نطاقه الجغرافي, كذلك يبُينّ في حالة الترخيص غير الحصري, كذلك 

التفاصيل المتعلقة بمنح الامتياز خلال العشر سنوات الماضية لممارسة الأعمال إذا سبق وأن تم 

 3الترخيص بذلك.

ي لممارسة حق طاق العقد: يجب أن يشُار في العقد بوضوح كاف  إلى النطاق الجغرافن -4

از لامتيالامتياز، ويمكن النص كذلك على ما يسمى بحق الأولوية, والذي يملك صاحبه بموجبه حق ا

 ت ممارسةجراءاالمستقبلي في المناطق المجاورة لمنطقة العقد بالأولوية على الآخرين, ويبُين شروط وإ

 هذا الحق وحالة سقوطه.

لكية الفكرية عامة في الاسم التجاري والعلامات حقوق الملكية الفكرية: تتمثل حقوق الم -5

التجارية، وبراءات الاختراع، وعليه ينبغي أن يظهر في العقد أن حق الامتياز لا يتعدى حق الاستعمال، 

                                                           
مركز الدراسات والتطوير بالتعاون مع مركز تنمية المنشآت الصغيرة والمتوسطة, الغرفة التجارية والصناعية بالرياض, الاستثمار بنظام  1

 60( صفحة 2016الفرنشايز )الامتياز التجاري(, الطبعة الثانية, )

مركز الدراسات والتطوير بالتعاون مع مركز تنمية المنشآت الصغيرة والمتوسطة, الغرفة التجارية والصناعية بالرياض, مرجع سابق صفحة  2

60 

  15الهيئة العامة للمنشآت الصغيرة والمتوسطة, دليل مانح الامتياز لصياغة وثيقة الإفصاح,  صفحة  3
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وأن مانح الامتياز سوف يحتفظ بحقوقه الأخرى كاملةً في العلامات والمنتجات بما في ذلك حق الملكية 

 خرى المتفرعة عنه.الذي هو أساس الحقوق الأ

ً لما هو متبع في  -6 تسجيل الاتفاقية نظامًا: ويتناول هذا البند طريقة تسجيل هذه الاتفاقية وفقا

الدول التي يقع العقد ضمن نطاقها الجغرافي, وكما هو النظام الذي يحكم هذا النوع من العقود, وقد نصّت 

ا الثالثة الفقرة الأولى "على مانح الامتياز قيد كل اتفاقية اللائحة التنفيذية لنظام الامتياز التجاري في مادته

امتياز موقعة ووثيقة الافصاح ذات الصلة لدى الوزارة خلال تسعين يومًا من تاريخ توقيع الاتفاقية وذلك 

  1بإيداع نسخة من هذه الاتفاقية ووثيقة الافصاح لدى الجهة المختصة في الوزارة"

بين  عقد: ينـصّ هذا البند على الحقوق والالتزامات المتبادلةلحقوق والتزامات أطراف ا -7

كية قوق الملاية حأطرافِ العقد والربط بينها بالإضافة إلى ملاحق العقد، وذلك فيما يتعلق باستعمال وحم

نتفاع ن الامالفكرية موضوع العقد, وكل ما يكفل الحفاظ على حقوق كل منهما، وتمكين صاحب الامتياز 

 ت التجارية, طيلة فترة سريان العقد.بالعلاما

ن منتجات: يتضمن هذا البند سبل رقابة جودة المنتج وشروط التصنيع, ويضمشرط جودة ال -8

ين لقوانلالمانح أن تكون هذه المنتجات ذات نوعية جيدة, وجودة الصناعة جيدة, وموافقة التصنيع 

 والأنظمة.

ل الامتياز, يضمن بموجبه بذل الجهد, والعم نـصّ هذا البند على تعهُد مقدم من صاحبي -9

 بكفاءة من أجل التسويق والتوزيع في المنطقة المحددة العقد.

  ممنوح له,ادي: ينص هذا البند على المقابل المادي، حيث يقوم صاحب الامتياز الالمقابل الم -10

 لمبيعـاتاية من دفع نسبة مئوبدفع مبالغ معينة للمانح, مقابل منحه هذا حق الامتياز، ويمكن النص على 

تعاقد، لجدية للاظهار إالسـنوية، كذلك إمكانية أن يدفع صاحب الامتياز مبلغاً مقدمًا عند توقيع العقد بهدف 

ر ات التاجلتزاموينظم العقد المسائل المالية وجوانبها الضريبية, ويتعهد صاحب الامتياز بالالتزام با

 حساب النسب المتفق عليها.كمسك الدفاتر اللازمة الضرورية ل

حد ين هذا البند آلية التعويض حال الخطأ أو الغش أو حدوث الإخلال من أالتعويض: يب -11

 الطرفين باتفاقية حق الامتياز.

يص من ترخيص من الباطن: حيث يبين هذا البند إمكانية التنازل للغير والترخالتنازل وال -12

 النص عليه.الباطن بحق الامتياز وشروطه في حال 

 قية: تحدد فيه مدة اتفاقية العقد, وكيفية تجديدها وإنهاءها وفسخها.مدةّ الاتفا -13

 يفية التصرّف في المنتجات موضوع العقد حالة إنهاء العقد أو فسخه.ك -14

فضّ المنازعات: ويفضل أن يكون النظامُ السعودي هو القانون الواجب التطبيق، وعليه  -15

 2السعودية هي المحاكم المختصة بنظر القضايا المتعلقة بحق الامتياز.تكون المحاكم 

 

 

 ب_ الملاحق التي ترفق في عقد الامتياز:

تها، ة التجارية: يحتوي على صور العلامة أو العلامات التجارية ونطاق حمايملحق العلام -1

الألوان بامها ، كآلية استخدوما يثُبت تسجيلها في منطقـة النطاق الجغرافـي للعـقد، وطرق استخدامها

يقة تمدة وطرالمع المعتمدة، وآلية استخدامها باللونين الأبيض والسود، وإيضاح الألوان البديلة للألوان

تبطة ية مرعرضها بالأبعاد الثلاثة، إلى جانب محظورات استعمالها، وما إلى ذلك من معلومات تفصيل

 بالعلامة واستخدامها.
                                                           

 ه18/9/1441( وتاريخ  00591لائحة التنفيذية  لنظام الامتياز التجاري, الصادرة بقرار وزير التجارة رقم ) الفقرة الأولى, المادة الثالثة, ال 1

مركز الدراسات والتطوير بالتعاون مع مركز تنمية المنشآت الصغيرة والمتوسطة, الغرفة التجارية والصناعية بالرياض, مرجع سابق صفحة  2
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ق حا الملحق مفصلًا تفصيلًا دقيقاً خصوصًا في عقود ة ما يكون هذملحق التشغيل: وعاد -2

ونه كلتصنيع، عم واالامتياز, التي يكون محلها نقل تقنية أو معرفة معينة, كتلك التي تكون مرتبطة بالمطا

مها ستخدايحتوي على تفصيل المحتويات والمقادير وطرق الخلط, ونوعية الآلات المستعملة وطريقة ا

لتشغيل املحق  ذلك, وبالنسبة لعقود حق الامتياز التي تكون طبيعتها مواجهة الجمهور، فيحتويوما إلى 

ن وخامة موظفيعلى تفاصيل طبيعة الديكورات الداخلية للمواقع, وآليات التواصل مع الجمهور، ومظهر ال

 از.الملابس وما إلى ذلك من تفاصيل مهمة للتشغيل وتطابقه ما بين المانح وصاحب الامتي

سميات د البشرية: ويفُصّل هذا الملحق الوصف الوظيفي لجميع الموظفين,  والمملحق الموار -3

 ن الأموررها مالوظيفية ودرجاتها, والاتفاق على كل ما يخص الهيكل التنظيمي والتدريب والحوافز, وغي

 المرتبطة بالموارد البشرية.

بين المانح وصاحب الامتياز الممنوح له: وهذا  ملحق لآليات التعامل المالي مع العملاء وفيما -4

الملحق قد يكون ضمن ملحق التشغيل وقد يكون منفصلًا عنه, يوضح من خلال هذا الملحق آليات 

 1الحسومات وفترة الاستبدال والإرجاع وكيفية التحويل ما بين المانح وصاحب الامتياز.

 ملكة ونماذج لأبرز الأمثلةالمطلب الثاني: أهم مجالات عمل حق الامتياز في الم

في رصد ميداني قامت به الهيئة العامة للمنشآت المتوسطة والصغيرة للعلامات التجارية داخل 

, توصلت من خلاله إلى أن عدد تلك العلامات بلغ 2020نظام الامتياز التجاري ميدانياً ومكتبياً في عام 

(, وأن إجمالي %13علامة بنسبة تقدر بحوالي ) ( 83( علامة, وأن عدد العلامات المحلية منها )628)

( من إجمالي العلامات داخل الامتياز %87( علامة, بنسبة تقدر بحوالي )545العلامات الأجنبية يبلغ )

التجاري, علمًا بأنه من خلال رصد ميداني سابق يتضح من ذات المصدر إلى أن عدد العلامات التجارية 

( 1465لسعودية لتي تحمل مقومات العلامة التجارية ) هوية ( يبلغ )المسجلة في المملكة العربية ا

 ( من إجمالي العلامات التجارية يعمل بنظام الامتياز. %42ونستنتج من ذلك أن حوالي )   2علامة.

: الأنشطة التي تعمل بنظام حق الامتياز ) الفرنشايز ( داخل المملكة   ٣أولاا

 النسبة العدد نوع النشاط م

 نيعتجارة الملابس الرجالية والنسائية والأطفال والاحذية وتص 1

 وبيع الجلديات 

83 41.5 

مطاعم مأكولات منوعة وحلويات ومنتجات البان مختلفة وايس  2

 كريم شاملة الخدمات السريعة والتوصيل 

65 32.5 

 4.5 9 تصنيع وبيع دهانات ديكورية  3

 3 6 مواد تجميل  4

 3 6 أثاث منزلي  5

 2.5 5 مراكز ترفيهية وتعليمية  6

 1.5 3 مطبوعات وأجهزة مكتبية  7

 1 2 بيع النظارات  8

 1 2 أدوية بشرية  9

 1 2 تصنيع خرسانة  10

                                                           
تعاون مع مركز تنمية المنشآت الصغيرة والمتوسطة, الغرفة التجارية والصناعية بالرياض, مرجع سابق صفحة مركز الدراسات والتطوير بال 1
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 24و  17,  صفحة 2020الهيئة العامة للمنشآت الصغيرة والمتوسطة, دراسة واقع الامتياز التجاري في المملكة العربية السعودية لعام  2

عاون مع مركز تنمية المنشآت الصغيرة والمتوسطة, الغرفة التجارية والصناعية بالرياض, مرجع سابق صفحة مركز الدراسات والتطوير بالت 3

22-23   

https://doi.org/10.56830/IJNZ1133


International Journal of Accounting and Management Sciences 

Special Issue – 2025 

Print ISSN: 2834-8923 Online ISSN: 2832-8175 

DOI: https://doi.org/10.56830/IJNZ1133 

 

 

(491)             Franchise Contract Disputes ….... Almalki & Alzuhairi 

 

 النسبة العدد نوع النشاط م

 1 2 تأجير سيارات  11

 0.5 1 منتجات وأجهزة طبية  12

 0.5 1 تجارة مستلزمات كهربائية  13

 0.5 1 بيع أدوات الرياضة ومستلزماتها  14

 0.5 1 لعب أطفال  15

 0.5 1 نظام إدارة المحلات  16

 0.5 1 تصنيع اسياخ لحام  17

 0.5 1 تصوير فوتوغرافي  18

 0.5 1 نظم الحمية وإنقاص الوزن  19

 0.5 1 منتجات اتصالات  20

 0.5 1 صيانة الأجهزة الكهربائية  21

 0.5 1 معالجة مياه الصرف  22

 0.5 1 خدمات بريدية  23

 0.5 1 أجهزة تنقية المياه  24

 0.5 1 خدمات طبية  25

 0.5 1 خدمات بيئية  26

 100 200 الإجمالي 

 ١ثانياا: نموذج موحد لعقد امتياز تجاري

 -من: ين كلب"بعون الله تعالى تم في يوم .......... بتاريخ ......... الموافق .........الاتفاق 

  ........... . ي... سجل تجار........................ ومقره )أو مركزه الرئيسي(: ................الطرف الأول: 

...... .............مدينة: ............................ ويمثلها في هذا العقد:  00/00/000تاريخه 

 وجنسيته: ................. )طرف أول مانح الامتياز(.

 ............   ير.... سجل تجا........................ ومقره )أو مركزه الرئيسي(: ............... الطرف الثاني:

......... .............مدينة: ............................ ويمثلها في هذا العقد:  00/00/000تاريخه 

 وجنسيته: .................. )طرف ثاني صاحب الامتياز(.

 تمهيد:

قوق ححديد بناء على رغبة الطرفين في إيجاد علاقة فيما بينهما لخدمة مصالحهما المشتركة وت

توزيعها جها ووالتزامات كل طرف تجاه الآخر, ولما كان لدى الطرف الأول منتجات يود ترويجها أو انتا

اصة الخ ماتفي بلاد أخرى, وبناء على رغبة الطرف الثاني القيام بتجميع المنتجات أو تقديم الخد

 بالطرف الاول بصفته صاحب امتياز فقد تم الاتفاق بين الطرفين على ما يلي:

 (: يعتبر التمهيد السابق جزءً لا يتجزأ من هذا العقد .1بند )

(اتفق الطرفان على أن يقوم الطرف الثاني بصفته صاحب امتياز عن الطرف الأول بإنتاج 2بند )

 2العقد وذلك باسمه ولحسابه الشخصي. المنتجات والقيام بالخدمات موضوع

                                                           
  //:3u.pw/rPQpuWj2httpsالغرفة التجارية والصناعية بمنطقة القصيم, نموذج موحد لعقد امتياز تجاري, انظر الموقع  1
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.. لي: ...ي(: موضوع هذا الامتياز المنتجات والخدمات الخاصة بالطرف الأول والمبينة فيما 3بند )

 ونوعية المنتجات أو الخدمات المشمولة بهذا العقد هي: ............

 ...(: يتحدد النطاق المكاني لسريان هذا العقد بـ : ...............4بند)

بلة اق........... في: .. (: مدة سريان هذا العقد ................ سنوات تبدأ من ............. وتنتهي5بند )

ي بته فللتجديد لمده مماثلة ما لم يخطر أحد الطرفين الآخر كتابة بخطاب مسجل بعدم رغ

 التجديد قبل انتهاء المدة الأصلية أو المجددة بثلاثة أشهر على الأقل.

لائم ما تبطريقة ( يقوم الطرفان بتنفيذ العقد طبقاً لأحكامه وبما يتفق وقواعد العرف التجاري و6بند )

 لتجاري.امل ايتطلبه حسن النية ويشمل هذا الالتزام ما يعتبر من مستلزمات العقد طبقاً للتع

اعية والصن لتجارية(: يلتزم الطرف الأول بأن يضع اسمه التجاري وإشاراته ورموزه وعلاماته ا7بند )

 تجميعبكذلك خبراته ومهاراته تحت تصرف الطرف الثاني ) صاحب الامتياز(  كما يسمح له 

ذلك قد وكالمنتجات أو تقديم الخدمات بصفة دورية على سبيل الاحتكار في المنطقة محل الع

 مساعدته في كل ما يعاونه على الانتاج وإعداد مواد الدعاية.

الأول جودة مواد الانتاج التي قد يحتاج إليها صاحب الامتياز ومطابقتها ( يضمن الطرف 8بند )

للمواصفات القياسية المعتمدة في المملكة، وإذا ثبت لدى الجهات المعنية وجود مخالفة 

للمواصفات فيتم إرجاع البضاعة إلى الطرف الأول وعلى نفقته فضلاً عن حق الطرف الثاني 

 1ب عما أصابه من أضرار.في المطالبة بالتعويض المناس

( يقع على الطرف الثاني عبء توفير المقر الذي يباشر فيه تجميع الانتاج والبيع أو التوزيع 9بند )

ومدارسة العمل بجهازه الخاص بعناية الرجل الحريص، وله الاستعانة بالمهارات والخبرات 

 2الفنية من قبل الطرف الأول.

شياء يمة الأالطرف الأول عمولة مقدارها ................ من ق (: يستحق الطرف الثاني قبل10بند )

 المباعة في منطقة العقد.

 (: يلتزم الطرف الأول بالآتي :11بند )

 ساعدة الطرف الثاني في تنظيم مشروعاته والأسس التي تقوم عليها تجارته.م  -أ

 وتدريب موظفيه.مداد الطرف الثاني بمواد الإنتاج والدعاية والمهارات الفنية إ -ب

 مكين الطرف الثاني من استعمال علامة المنتج أو السلعة محل التعاقد.ت -ت

 و العرف( للطرف الثاني الحق في المطالبة بالتعويض عما أصابه من أضرار طبقاً للعقد أ12بند )

 التجاري في الحالات الآتية:

 لا يد للوكيل فيهذا سحب الطرف الأول الامتياز في وقت غير مناسب أو بسبب إ -أ

ذا رفض تجديد مدة عقد الامتياز بعد نهاية مدته الأصلية بالرغم من كل اتفاق مخالف إذا إ-ب

ي فل أو أثبت الوكيل أن نشاطه قد أدى إلى زيادة ظاهرة في إنتاج وتوزيع الطرف الأو

 ك.رر ذلزيادة عملائه ما لم يثبت الطرف الأول أن عدم التجديد يعود لأسباب قوية تب

 ذا أخل الطرف الأول بأحد الالتزامات في نظام الوكالات التجارية أو هذا العقد.إ-ت

                                                           
  /14279https://www.monshaat.gov.sa/ar/nodeالهيئة العامة للمنشآت الصغيرة والمتوسطة, مرجع سابق   1
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 (: للطرف الأول الحق في المطالبة بالتعويض عما أصابه من أضرار. 13بند )

ن لطرفين عا بين ا(: تتم تسوية المنازعات التي تنشأ عن تنفيذ هذا العقد والتي يتعذر حلها وديً 14بند )

 التحكيم ) أمام مركز...( ووفقاً لأنظمته وإجراءاته الداخلية.طريق 

 1(: تسري على هذا العقد أحكام الأنظمة المعمول بها في المملكة.15بند )

 ى الطرف(: حرر هذا العقد من ثلاث نسخة احتفظ كل طرف بنسخة منها للعمل بموجبها ويتول16بند )

 ة لإتمام إجراءات القيد الثاني تقديم النسخة الثالثة لوزارة التجار

 الطرف الاول )مانح الامتياز(            الطرف الثاني )صاحب الامتياز(

 الاسم:

 2التوقيع:"

 

 الخاتمة

 بحث نشأةذا الفي نهاية هذا البحث أحمدُ الله أولًا وأخيرًا على إنهاءه وتيسيره, وقد تناول ه

خصائص لي, وي مرّ به حتى استقر على شكله الحاوتعريف عقد الامتياز التجاري والتطور التاريخي الذ

ن , وأنه مخاصة هذا العقد كونه من غير المسماة التي لم ينص عليها القانون, ولم يرتبّ عليها أحكامًا

من  ما يشبههيزه ععقود المعاوضة والملزمة لجانبين التي ترتبّ التزامات متقابلة على طرفيَْها, وتم تمي

اري ط التجالتي يحققها العقد لطرفيه من جهة, وتأثيره على الأسواق والنشاالعقود, وأهم المزايا 

دمات والخ والاقتصاد المحلي من جهة أخرى, وتناولنا أبرز أنواعه التي تكمن في التوزيع والتصنيع

سوية طرق تووالمختلط, إضافة إلى صور مختلفة من تلك الأنواع, ثم تناولنا التزامات طرفيْ العقد, 

اذج نا نمعات التي تنشأ عن عقد الامتياز في ضوء النظام السعودي محل دراستنا, ثم استعرضالمناز

ة, وأهم لتجارالنزاعات امتياز وما انتهجه القضاء لتسويتها, وإجراءات تسجيل عقد الامتياز في وزارة 

ي متياز فق الاحل بنود اتفاقية حق الامتياز, والملاحق التي ترُفق في العقد, واستعرضنا أهم مجالات عم

اية هذا , وفي نهسبتهاالمملكة العربية السعودية, والأنشطة التي تعمل بنظام الامتياز في المملكة وعددها ون

 البحث نعرضُ أهم نتائجه والتوصيات التي نراها: 

 النتائج:

قة موافز التجاري هو عقد يقوم بمقتضاه مانح الامتياز بمنح صاحب الامتياز العقد الامتيا -1

تحت  عينة,على استخدام حق أو أكثر من حقوق الملكية الفكرية, في منطقة جغرافية محددة, ولفترة م

 إشرافه, مقابل الحصول على أداء مالي من صاحب الامتياز.

عقد ذو  لامتياز التجاري من العقود التي يتم فيها تسويق السلع والخدمات, وهويعتبر عقد ا -2

 قي العقود, ويرتب التزامات متقابلة على ذمة أطرافه.طبيعة خاصة ويختلف عن با

ة لمانح از التجاري من أفضل الطرق للتوسع والانتشار التجاري السريع, فبالنسبيعُد الامتي -3

اجح نه مشروع وفر لالامتياز لا يلزمه توفير الأيدي العاملة ورأس المال, وبالنسبة لصاحب الامتياز فهو ي

 يسهم في تقليل المخاطر. ومؤسهس بشكل جيد, مما

                                                           
 يحذف هذا البند اذا كان مانح الامتياز مشروعاً وطنياً. 1

  //:3u.pw/rPQpuWj2httpsالغرفة التجارية والصناعية بمنطقة القصيم    2
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ة م والوساطلسعودي الوسائل البديلة لتسوية النزاعات المتعلقة بالامتياز كالتحكياأقر المنظم  -4

 والتوفيق حال الاتفاق بين الأطراف.

ت التجارية ( من إجمالي العلاما%42لعلامات التجارية التي تعمل بنظام الامتياز )تبلغ نسبة ا -5

ل نسبة تشكّ  المسجلة في المملكة العربية السعودية, وأن تجارة الملابس وأنشطة المطاعم والمأكولات

  2016( من أنشطة الامتياز داخل المملكة العربية السعودية حتى عام 74%)

 ات:التوصي

رار نظام ل الامتياز موضوعياً بشكل  موسّع وأكبر مما هو عليه تشريعياً, على غأن يتم تناو -1

ة ه كمدالشركات, فاختلاف حق الملكية المرخص باستعماله يؤدي لاختلاف بعض الأحكام المتعلقة ب

افة ك, بالإضلذل بعاًحمايته, وعليه تختلف أنواع عقود الامتياز بتغيرّ محلها ما يؤدي لتباين أحكامها ت

 لتتعدد أشكالها وتطوّرها مع مرور الوقت.

ون السلع ايا التي تثور بعد انتهاء مدة عقد الامتياز, كتلك المتعلقة بمآل مخزمعالجة القض -2

 والبضائع, وتوفير الحماية اللازمة لأطراف العقد بعد انتهاء مدته.

, الإفصاح والإعلام والأسرار التجاريةفع مستوى الحماية الخاصة بالتنظيم المتعلق بر -3

 وترتيب آثار قانونية أعلى لمخالفة أحكامه.

لي, ونشر ت رسمية لفاعلية نظام الامتياز في الميدان وإسهامه في الاقتصاد المحنشر إحصائيا -4

في  ينمستثمريز الأرقام ونسبة نجاح مشاريع الامتياز بالمقارنة مع المشاريع التقليدية, ما يسهم في تحف

معرفة سات لانتهاج نظام الامتياز كونه الأقل عرضة للمخاطر والأكثر احتمالًا للنجاح, وإعداد درا

 الأسباب لتلك التي لم يحالفها النجاح كذلك.

لكتروني خاص بالامتياز يتضمن معلومات عن المشاريع  الحالية القائمة اإنشاء نظام  -5

وعلى  ن بها ورأس مالها, لتسهل على الباحث دراستها,ونشاطها وفروعها ومواقعها وعدد العاملي

 المستثمر اتخاذ قراره بالاستثمار.
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